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Na zagrebackom Ekonomskom fakultetu uruc¢ene diplome polaznicima POMAK-a

Podravka ima puno vise potencijala
nego $to to danas pokazuje

Pide: Boris Fabijanec
Snimio: Nikola Wolf

Na zagrebackom Ekonomskom fa-
kultetu svecano su urucene diplo-
me polaznicima programa Lider koji
se odvija u sklopu Podravkine me-
nadZerske akademije - POMAK. Ta
je akademija osnovana 2003. godine
i ovo je druga generacija Podravki-
nih menadzera koji su uspjesno
zavrsili program Lider. Rije¢ je ma-
hom o mladim i perspektivnim me-
nadZerima naSe tvrtke, a to su: Kri-
stina Jandrasi¢, Renata DZaja, Milica
Grubacevic, Mario Hudic, Sanja Ga-
raj, Miroslav Pobi, Drazenka Posa-
vec, Jasminka Rebac, Vesna Skoda,
Renata Tomerlin, Ivica Vidakovic,
Mario Vrhoci, SaSenka Vugrinec,
Vesna Zeljeznjak, Hrvoje Matijevic,
Silvija Auer, Nediljko Baric¢i¢, Ivica
Cepanec, Tanja Cvetkovi¢, Marjan
Firbas, Dubravka Horvat, Mladen
Kovacic, Jasminka Mikoti¢-Fulir, Du-
bravka Rehorovi¢, Vedran Kelek,
Vesna Todori¢-Kovacevic, Vesna Za-
ja, Natasa Tetec i prvi puta u sklopu
POMAKA jedna polaznica koja nije

zaposlenik Podravke ili Belupa -
Ruzica Simic, savjetnica u Nacional-
nom vijecu za konkurentnost. Di-
plome su svec¢ano urucili zamjenik
dekana Ekonomskog fakulteta Dar-
ko Tipuric, prodekanica za nastavu
i studente Katarina Zagar, prodeka-
nica za stru¢ni studij i administraciju
Desa Mlikotin-Tomic te predsjednik
Uprave Podravke Darko Marinac.
- Izuzetno mi je drago $to smo
unatrag nekoliko godina u procesu
sazrijevanja Ekonomskog fakulteta
i Podravke polucili odli¢ne rezulta-
te. Vi sa svojim znanjima i sposob-
nostima morate pomoci Podravki
da opstane kao identitet konkurent-
nosti i ponasati se u interesu kom-
panije. Kada smo krenuli u ovaj
posao bili smo pioniri i hrvatska
poslovna javnost nas je u ¢udu
gledala 3to to mi zapravo radimo.
Danas su POMAK i FBA poznati i
brojne hrvatske respektabilne tvr-
tke takoder Zele takvo nesto. Meni
je bilo veliko zadovoljstvo raditi s
vama, pratiti vase projekte i zapravo
vidjeti koliko Podravka ima pamet-
nih glava, kvalitetnih ideja te vrhun-

Zamjenik dekana Ekonomskog fakulteta Darko Tipuri¢ urucuje
diplome polaznicima POMAK-a

Zajednicka snimka nakon podjele diploma

skih poslovnih koncepata. Siguran
sam da ce i medu vama biti buducih
¢lanova Uprave Podravke, kao 3to
su postali neki polaznici prve gene-
racije POMAKA. Oc¢ekujem od vas
da cete mijenjati Hrvatsku, a nju je
potrebno mijenjati na bolje - rekao
je na svec¢anosti Darko Tipuric, a na
njegove rijec¢i se nadovezao Darko
Marinac:

- Prije mijenjanja Hrvatske treba
mijenjati sebe. Podravka ima puno

| vise potencijala nego $to to danas

pokazuje. Zbog toga trebamo biti
inovativniji, moramo biti hrvatska
tvrtka s europskim ambicijama, hra-
bri, ¢vrdci i odlucniji u mijenjanju.

Podravkina menadZerska akade-
mija se sastoji od dva osnovna mo-
dula - LIDER i FBA (Fundamentals
of Business Administration) koji su

ostvareni u suradnji sa zagrebackim
Ekonomskim fakultetom. Cilj pro-
grama Lider u ukupnom trajanju od
200 nastavnih sati je razvoj «oft»
menadzZerskih znanja i vjestina, a
sastoji se od slijedecih podmodula:
leadership motivacija i nagradiva-
nje, upravljanje pomocu ciljeva, ko-
munikacija, organizacijske sposob-
nosti, delegiranje, rje3avanje proble-
ma, pregovaranje, odluc¢ivanje i tim-
ski rad. Polaznici Lidera koji su pri-
mili diplome nastavljaju skolovanje
na modulu FBA, odnosno temelj
poslovnog upravljanja. Taj modul
pokriva «vrda» menadzerska znanja,
sadrzi 200 sati predavanja i radioni-
ca s temama koje pokrivaju podru-
&ja opceg, financijskog, marketin-
skog, strateskog i globalnog me-
nandZmenta. Predavaci su redovni

profesori zagrebackog Ekonomskog
fakulteta, strani profesori, predava-
¢ina poslovnim skolama, predavaci
Leeds Metropolitan Universitya,
MBA programa i drugi.

Podravka je u svojoj dugoro¢noj
strategiji definirala znanje i ljude kao
izvore konkurentske prednosti. Ula-
ganje u ljude i nova znanja Pod-
ravkine su osnovne investicije u bu-
ducnosti, a kao $to su rekli na sveca-
nosti ¢elni ljudi Ekonomskog
fakulteta, ulaganje u ljude nikada
nije trosak. Upravo zbog svega toga
Podravka se s ciljem gradenja svoje
dugoro¢ne konkurentnosti te svojeg
drustveno - odgovornog poslovanja
odlu¢ila na osnivanje vlastite mena-
dzerske akademije POMAK i na osni-
vanje Zaklade prof. Zlata Bartl kao
nepovratne potpore studentima.
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Novu organizaciju Podravkinih financija komentira glavni direktor za financije Lars Jakobsson

Nova organizacija za bolje

pracenje procesa rada

Vec duze vrijeme pomno priprema-
na nova organizacija Podravkinih fi-
nancija ovih dana se pocela primjenji-
vati u praksi. Vec¢ prema letimi¢cnom
pregledu organizacijske strukture vidi
se najveca promjena i to u spajanju
Sektora operativni kontroling i Sekto-
ra kontroling u jedan sektor. Taj pro-
ces nametnuo je potrebu promjene
organizacije unutar ¢itave financijske
funkcije. Naravno, promjene procesa
te uvodenje novih procesa zahtijeva i
promjenu organizacije financijske fun-
kcije, a fokus je bio na standardizaciju
procesa unutar grupe. Osnovni ciljevi
promjene su: smanjenje troskova kroz
implementaciju novih procesa, po-
boljsanje produktivnosti, povecanje
profita kroz bolji support menadZmen-
ta kompanije, poboljsanje nov¢anog
toka kroz bolji fokus na obrtni kapital
i upravljanje novcem, izbjegavanje
poslovnih rizika kroz pobolj3anje up-
ravljanja rizikom, poboljdanje kom-
petencija kroz promjenu procesa, su-
radnju medu sektorima te angaZiranje
konzultanata.

Sto zapravo o Podravkinim financi-
jama i procesu reorganizacije misli
glavni direktor za financije nase tvrtke
i ujedno glavni nositelj projekta nove
organizacije Lars Jakobsson?

- Financijski sektor u Podravki je
precizan, uvijek na vrijeme, a obi¢no
i ispred vremena, poznat po svom
mentalitetu promjene menandZzmenta
i zamijecen kao najbolja financijska
organizacija u Hrvatskoj. U svakom
sluc¢aju, trebamo biti respektirani, iako
popularnost nije na$ cilj. Financije su
napravile promjene u svojoj organiza-
ciji, kako bi se bolje organizirale
aktivnosti kojima se bavimo i kako bi
se bolje pratili procesi rada. Tri su
glavne aktivnosti u financijskoj orga-
nizaciji koje su operacijskog karaktera
- ra¢unovodstvo, kontroling i riznica.

-Dakle, krenimo s racunovodstvom...

- Ovaj sektor se bavi pravilima kako
racunati i kako drzati kontrolu nad

dokumentima financijskog karaktera
koji dolaze u tvrtku. To znadi, organi-
zacija strukture broja racuna, postav-
ljanje ra¢unovodstvenih pravila za gru-
pno rukovodenje SAP/R3 sistemom.
Takoder, ukljucuje i glavni dio ruko-
vodenja fakturiranja dokumenata od
dobavlja¢a do kupca i osiguravanje
to¢nosti tih procesa. Krajem mjeseca
ovaj sektor ce takoder osigurati gru-
pno racunovodstvo, sva financijska
izvjesca Podravkinih tvrtki grupirati
kako bi imali legalne, pravovremene,
azurirane i detaljne relevantne finan-
cijske podatke. Novoorganizirani Se-
ktor rac¢unovodstva formiran je od
ljudi koji su radili u proslom ra¢uno-
vodstvu i kontrolingu. Kao $to sam
rekao, glavna poboljsanja u novoj
organizaciji racunovodstva su osigu-
ravanje azurnosti izvjestavanja te da
se bolje prate korporacijska i interna-
cionalna ra¢unovodstvena pravila. Po-
boljsanje protoka dokumenata u broj-
nim projektima je pocelo i vidljivi su
pomaci. Kroz bolje koridtenje naseg
SAP/R3 sistema o¢ekujemo kvalitetni-
ju kontrolu financijske situacije u na-
$im podruZnicama.

- Najvise promjena dogodilo se u
kontrolingu...

- Ovaj sektor smo spojili u jedan, a
¢ine ga Planiranje i izvjestavanje, Kon-
troling trzidta i kategorija te Kontro-
ling proizvodnje. Osnovni fokus ovoga
Sektora bit ce profitabilne analize i
kapitalna ulaganja. Takoder, ovaj Se-
ktor veliku podrsku ocekuje od Pro-
daje, Marketinga i Proizvodnje te osta-
lih struktura tvrtke kroz menadzerska
izvjestavanja. Dakle, treba biti sve vise
ivise poslovnih informacija i to svako-
dnevno, kako bismo kroz vremenski
fokus mogli predvidjeti koji protok
novca mozZemo zasluziti u buduc¢no-
sti. Glavna poboljsanja koja se o¢eku-
ju da se kroz to¢na izvjestavanja, pot-
pomognuta sa informativno i poslov-
no srodnom analizom, potakne tvrtka
da donosi odluke koje c¢e podrzati

Lars Jakobsson

buduce profite i protok novca.

- U Sektoru riznica najmanje je prom-
jena...

- Tako je, u tom sektoru nema vecih
promjena u ovom stadiju u odnosu
na dosadadnju organizaciju, ali
aktivnosti koje ce taj sektor raditi tezit
Ce ka promjenama. Naime, sve vide i
vise ce se fokusirati na buducu likvid-
nost i menadZzment rizika, a manje na
danasnje svakodnevne probleme i
rukovodenje dokumentima. Fokus ¢e
biti menadZment rizika tecaja i intere-
sni rizik, osiguravajudi rizik, kapital-
na ulaganja i rizik efektivne imovine
te opcenito poslovni rizik koji se
moze izbjeci kroz razlicite tipove fi-
nancijskih instrumenata. Dakle, fo-
kusirat cemo se na izbjegavanje rizika
- §to manje rizika za ispunjavanje
nasih planova, to ¢e nam rad biti bolji
ikvalitetniji. Glavne promjene koje se
oc¢ekuju su razvoj likvidnosti i me-
nandZmenta rizika. Trebamo osigu-
rati to §to imamo uz $to manje mogu-
¢ih financijskih troskova i nize od
trzi$nih regula. To cemo uciniti radeci
s vise alata koji postoje na trzistu,
poput povlacenja novaca, a taj proces
smo zapoceli, ogradivanjem i osigu-
ravajucim rjeSenjima. Takoder, s obzi-
rom na financijski rejting nase kom-
panije, financijske institucije bi
Podravki trebale dati najbolje kamate
- rekao je na kraju razgovora Lars
Jakobsson. B. Fabijanec

Racunovodstvo

Ratunowedstveeni Raiwnovodsbrena
Standan | Ronirols Ratunavedsiva
kansolldscis podumsda Grups
B —
Glavew knjiga
FiP-a
Ratunowodsbve |
“Fodravkinih® Kubova
= Bakda konli

Forezni odjel

Kontroling

x l

Pianiramje | Kesriroling tréidda | Kondraling
evjedizvanis kaiegorija prolzvedn)s
MeradEarske . Kantroling
i Ervaan v Praiiodee |
Flasirani A-| Konirakng Rategeijs Hﬂ"ﬂ:‘l .
Lo Koriroling Triidta RH

Uz anis

royTam

Bxrerkiu

ki el |
rale reEE

Podravkasima jednokratni dodatak na pla¢u u

naravi prigodom Uskrsa

Uskrsnica - bon

u vrijednosti

400 kuna

Sukladno Kolektivnom ugovoru, Uprava Podravke donijela je odluku o
jednokratnom dodatku na placu u visini od 400 kuna u naravi - prigodom

blagdana Uskrsa.

Pravo na uskrsnicu ostvaruju radnici u radnom odnosu na dan 16. oZzujka
2006. godine grupe Podravka u RH, osim radnika s posebnim ugovorima i
radnika upucenih na rad u inozemstvo.

Radnicima ce biti omoguceno podizanje dara u naravi po vlastitom izboru u
maloprodajnim mjestima Podravke (ukljucujuci umjetnicku radionicu) i Dani-
ce te u velikim trgovackim lancima: KTC-u, Plodinama, Kerumu i Mercatoru.

Osobe odgovorne i zaduZene u pojedinim organizacijskim cjelinama za
podjelu potvrdi ¢e do 22. ozujka prikupljati izjave radnika na kojim ponudenim

prodajnim mjestima Zele realizirati dar.

Za podizanje dara u naravi radnicima ce biti uru¢ene dvije potvrde s nazivom
prodavaonice, svaka u vrijednosti od 200 kuna i moci ce se realizirati u
razdoblju od 3. travnja 2006. godine do 31. svibnja 2006. Obveza radnika je na
poledini potvrde ispisati trazene podatke, na blagajni predociti osobnu
iskaznicu radi provjere podataka te se potpisati na spiskovima u prodajnim

mjestima.

Osobe ovlastene i zaduZene za podizanje i podjelu potvrdi podignuti ce
potvrde i popis radnika na blagajni u Podravki. U narudzbenici za podizanje
potvrdi na blagajni trebaju navesti koliko potvrdi podiZu za pojedinu proda-
vaonicu, sukladno izjavama koje su prikupili od radnika. Nakon podjele,
obveza je ovlastenih osoba za podjelu da ovjereni spisak s potpisima radnika
o preuzetim potvrdama vrate na blagajnu.

Prodajna mjesta s adresama na kojima ce radnici moci realizirati dar u naravi

biti ce objavljena u iducem broju.

Voditelj odjela za obracun placa: Gordana Dragovic

Poslovna suradnja s talijanskim poduze¢em Columbus

Uspjesan pocetak outsorcing suradnje

Predstavnici Podravke u ponedje-
ljak su u Koprivnici razgovarali o
nastavku poslovne suradnje s pred-
stavnicima talijanskog poduzeca Co-
lumbus. Od strane talijanskog partne-
ra sastanku su prisustvovali dr. Guido
Conforti, menadzer zaduZen za proi-
zvodnju privatnih marki i izvoz, dr.

Lorenzo Fontanessi, predstavnik vla-
snika talijanskog koncerna i Cristina
Bertolini, pomocnica komercijalnog
direktora zaduZena za odnose s Po-
dravkom. U ime Podravke goste su
docekali predstavnici Sektora za uprav-
ljanje komercijalnim partnerima, Mar-
ketinga i Razvoja proizvoda (na slici).

Podravka je krajem prosle godine sa
spomenutim talijanskim poduzecem
ostvarila vrlo uspje$nu outsorciranu
proizvodnju u segmentu proizvoda na
bazi sjeckane raj¢ice u modernoj tetra
recart ambalazi. Ta proizvodnja u
suradnji je ostvarena vrlo brzo i
kvalitetno s obzirom na to da u ovome
trenutku Podravkina proizvodnja ne
moze zadovoljiti zahtjeve trzista za
takvom modernom vrstom pakiranja.
Cilj sastanka je bio analiza prvih rezul-
tata zajednicke suradnje te sagledava-
nje mogucnosti njenog daljnjeg razvo-
ja. Suradnja se nastavlja dalje u proi-
zvodnji pasirane rajcice u tetra bricku.

Columbus je dio koncerna Mantua
sa sjeditem u regiji Emilia Romagna.
Rije¢ je o jednoj od najvecih talijan-
skih kompanija specijaliziranih za pre-
radu rajéice i proizvodnju proizvoda
na bazi raj¢ice kao §to su sosevi,
pasirana rajcica, pulpe od rajcice, sjec-
kane rajcice itd., u staklenoj ambalazi,
tetra bricku i tetra recartu. Preraduju
godidnje oko 150.000 tona svjeze raj-
¢ice, a kompanija zadovoljava vrlo
visoke tehnicko-tehnoloske kriterije
u proizvodnji te posjeduje certifikat
ISO 9001:2000 i HACCP. M. Hlebar



Veleposlanik Velike Britanije sir John Ramsden
posjetio Podravku

Impresioniran Podravkom

Sir John Ramsden, veleposlanik Velike Britanije u Republici Hrvatskoj,
posjetio je i razgledao u utorak Koprivnicu. U sklopu jednodnevnog posjeta
posjetio je i Podravku. Domacini britanskom veleposlaniku bili su predsjednik
Uprave Podravke Darko Marinac i ¢lan Uprave za internacionalna trzista
Goran Markulin koji su ga upoznali s trenuta¢nom situacijom u kompaniji.
Nakon prezentacije Podravke, koju je odrzao Vedran Simunovi¢ iz Korpora-
tivnih komunikacija, i razgledavanja novih tvornica Belupa, Vegete i juha, Sir
Ramsden je rekao: “Imao sam saznanja da je Podravka velika kompanija, no
moram priznati da sam impresioniran videnim. Naime, podatak da ima 17
poduzeca diljem svijeta, te da se Vegeta prodaje u vide od 40 zemalja svijeta
uvjerio me da je rije¢ o respektabilnoj kompaniji i izvan Hrvatske.”

Sir Ramsden je obecao potporu u okviru svojih mogucnosti pri ulasku
Podravke na zahtjevno britansko trziste na kojem je dosad slabo zastupljena.
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U Podravki je 10. i 11. ozujka odrzana edukacija za novozaposlene djelatnike
prodajne operative trzista Hrvatske, Crne Gore i Slovenije

Prodajna mladost | Podravkino iskustvo -
dobitna kombinacija

Podravkino Unapredenje prodaje
zaista radi punom parom. Gotovo
svakodnevno odrzavaju se razne edu-
kacije za prodajnu operativu nase
tvrtke. Tako je 10.1i11. ozujka odrza-
na edukacija za novozaposlene dje-
latnike prodajne operative trzidta
Hrvatske, Crne Gore i Slovenije. Po-
zdravljajuci novozaposlene Podrav-
ka$e u prodajnoj operativi, ¢lan Upra-
ve nase tvrtke Miroslav Vitkovic¢ i
direktor Prodaje Hrvatska Marin Pu-
car naglasili su kako su prodajna
mladost i Podravkino iskustvo dobit-
na kombinacija u realiziranju prodaj-
nih planova.

- Dosli ste raditi u tvrtku koja ima
vrlo izraZen osjecaj za svoje radnike
i zato nije bez razloga glavni simbol
Podravke - srce - rekao je Miroslav
Vitkovic.

Tijekom dvodnevnog seminara 25
Podravkasa sa tih trzista detaljno je
kroz prezentacije nasih category ma-
nagera upoznato s kategorijama nasih
proizvoda - dodaci jelima, Podravka
jela, slastice, snack i bra3no, djecja
hrana i kremni namazi, povrce i kon-
dimenti, voce i ¢aj, mesne preradevi-
ne, zamrznuti program i bezalkoholni
napici. Uz to, menadzer za edukaciju

iunapredenje prodaje Dubravka Hor-
vat vrlo op$irno je demonstrirala zna-
¢ajke unapredenja prodaje, vaznost
prodajnog mjesta i pozicioniranja te
S.M.A.R.T. ciljeve Podravke na trzisti-
ma Hrvatske, Crne Gore i Slovenije.
Ujedno, odrzZana je i provjera znanja
novozaposlenih Podravkasa o onome
$to su usvajali prvoga dana seminara,
a prema rezultatima vidjelo se da

novozaposlena prodajna operativa ima
potencijala.

Tijekom dvodnevnog boravka u Ko-
privnici, Podravkasi iz Hrvatske, Crne
Gore i Slovenije razgledali su novu
tvornicu Vegete i Podravka jela koje
su ih naprosto fascinirale, potom su
obisli nekoliko vecih prodajnih mje-
sta u nasem gradu te razgledali
Podravkin Muzej prehrane. B.F.

S prezentacije pojedinih kategorija Podravkinih proizvoda

Ludbreski Graficar najizgledn

- Prodaja Koprivnicke tiskarnice u
zavr$noj je fazi - izjavio je poslije
juceradnjeg sastanka s pregovarac-
kim timom sindikata ¢lan Uprave
Podravke Zdravko Sestak koji vodi
proces izdvajanja tog dijela poslo-
vanja iz Podravke i dodao:

- Od tri ponudaca najintenzivniji
razgovori oko detalja ugovora i uvje-
ta prodaje vode se s ludbreskim
Graficarom, kojeg drzimo i najiz-
glednijim buduc¢im vlasnikom Ko-
privnicke tiskarnice.

Sestak istice da je na jucerasnjem

i

sastanku predstavnike sindikata za-
poslenika Tiskarnice podrobno izvi-
jestio o zavrSnim pregovorima s
Graficarom, postignutim uvjetima
prodaje, posebno o stupnju zastite
prava zaposlenika, te ostanku pro-
izvodnje u Koprivnici. Otklonio je

medijske spekulacije o preseljenju
proizvodnje u Ludbreg koje su izaz-
vale nedavno nezadovoljstvo zapo-
slenika Tiskarnice.

- Sva prava zaposlenika sukladno
uvjetima iz Kolektivhog ugovora bit
Ce postovana i za to ¢e radnici imati

kupac Koprivnicke tiskarnice

sva jamstva i Grafic¢ara i Podravke, a
proizvodnja ostaje u Koprivnici kao
$to smo 1 inzistirali u pregovorima -
istice Zdravko Sestak, napominjuci
da ocekuje zavrsetak uskladivanja
pojedinosti u svim ugovorima do
kraja ovog mjeseca.

M"i \

Ovih je dana poljoprivreda opet u
prvome planu, i to po onom poznatom
obrascu jedne dobre i jedne lo3e vijesti.
Ona dobra odnosi se na pregovore s
Europskom komisijom oko kvota za
Secer, jedan od najvaznijih izvoznih
prehrambenih proizvoda. Hrvatski su
pregovaradi uspjeli ugovoriti da se od
iduce godine bez carinskih pristojbi u
Europsku uniju smije izvoziti 180.000
tona hrvatskog Secera. Ako se zna da je
Bruxelles isprva nudio samo 80.000
tona, $to je izazvalo pravi Sok u Secera-
nama i medu proizvodac¢ima, onda je
krajnji rezultat vise nego ohrabrujuci.

Neki su se, doduse, nadali da bi bilo
moguce ugovoriti i 240.000 tona, §to bi
otvorilo perspektive i daljnjeg razvoja
tri hrvatske Secerane, no to nije bilo
realno. Cijena $ecera je na svjetskom
trZi$tu pala sa 650 na 570 eura po toni.
Unija je zbog prevelike ponude na
trzistu inzistirala da i njene clanice
smanje vlastitu proizvodnju, i to u
prosjeku za 13,6 posto, pa u tim okol-

nasa posla

Sec¢erane zadovoljne, seljaci prosvjeduju

Pize: Zeljko Kruselj

nostima maksimalisti¢ki zahtjevi
hrvatske strane nisu mogli biti prihva-
Ceni. Sada je glavno pitanje kako do-
govorenu svotu podijeliti na tri doma-
¢e Secerane, buduci da se pojavio i
zahtjev, koji zasigurno nije besmislen,
da veci postotak ipak moraju imati oni
koji najvise 3ecera proizvode iz doma-
Ce repe, a ne uvozne iz Madarske i
Srbije. Bitno je, sve u svemu, da se i
ovim sporazumom u Bruxellesu sma-
njuje fama o tome kako ulazak u elitnu
europsku asocijaciju znac¢i i slom
hrvatske poljoprivrede.

Ona loda vijest tice se najavljenih
masovnih prosvjeda seljaka, odnosno
prijetnje da ce u ponedjeljak izmedu
1200 i 1500 traktora krenuti u Zagreb
prema Markovu trgu. Da je brojka
prosvjednika i osjetno manja, promet-
ni se kolaps u hrvatskoj metropoli ne
bi mogao sprijeciti. Zato je sva nada
usmjerena na najavljeni susret izaslan-
stva seljackih udruga s premijerom u
Banskim dvorima, koji se treba odrzati

u petak. Ukoliko Vlada potpise spora-
zum o tri klju¢na pitanja, traktorskog
prosvjeda nece biti. Rije¢ je o isplati
zaostalih poticaja, ukidanju nedavno
uvedenog vodnog doprinosa za grad-
nju objekata, te mogucnosti kupnje
drzavnog zemljista, za 5to je vec ranije
stvorena zakonska mogucnost. Izu-
zmemo li vodni doprinos, druga dva
zahtjeva imaju dalekosezne posljedi-
ce, tako da se nitko ne usudi progno-
zirati kako ce se premijer u tome
postaviti.

Nitko, naime, ne dvoji da privatni
proizvodaci, mahom seljaci na malim
posjedima, i drzava u mnogim pitanji-
ma nemaju iste pozicije i interese,
pogotovo kad je rije¢ o politici finan-
cijskih poticaja. Novca u proracunu za
te stavke nema dovoljno, kao $to ga
nije imala ni prethodna Vlada, pa se
stalno netko osjeca zakinutim. Tome
ne pripomaZe ni ¢injenica da poticaji
iz godine u godinu u masi rastu, od 1,5
milijardi kuna 2003. na 2,16 milijardi u

tekucoj godini. Seljaci na tiskovnim
konferencijama daju podatke o osje-
tnom smanjenju poticaja po hektaru ili
broju stoke, dok resorno ministarstvo
to uglavnom negira. Posebno je kon-
tradiktorno pitanje poticaja za mlijeko,
jer drzava tvrdi da su poticaji veci nego
u Uniji, a mljekari su medu najnezado-
voljnijima. U ovome je trenutku taj
nesrazmjer izmedu izrac¢una jedne i
druge strane oko 830 milijuna kuna, a
tolike “rezerve” u proracunu zasigurno
nema.

Zahtjev za prodajom drZavnog zemlji-
ta seljacima jo$ je sloZeniji. Drzava
trenutno raspolaZe sa 540.000 hektara
zemlje za poljoprivrednu proizvodnju,
za koju nije sigurna Zeli li je prodati ili
ponuditi u koncesiju na 99 godina.
Potonja se varijanta sve vise spominje
otkad su se povecali zahtjevi stranaca
za kupnju nekretnina na Jadranu. Se-
ljaci, medutim, s nevjericom gledaju
na koncesije, tvrdeci da se takve odlu-
ke promjenama vlasti mogu mijenjati

i da zato nemaju sigurnost. S druge
strane, njihovim ulaskom u sustav
PDV-a, na kojem se i temelje poticaj,
seljaci su prisiljeni povecavati zemlji-
$ne povrSine, jer samo to garantira
vecu produktivnost. Usporedbe radi,
u Hrvatskoj danas postoji 448.000
obiteljskih gospodarstava s prosjec-
nim posjednom od jedva 1,9 hektara,
dok u nama bliskoj Austriji prosjec¢ni
posjed ima 37 hektara, a u Irskoj 40
hektara. Jasno je da je takva usitnje-
nost posjeda neodrziva i da se to mora
Zurno mijenjati, jer inace nema ozbilj-
ne robne proizvodnje.

Drzava, medutim, strahuje da bi dio
seljaka kupio oranice samo iz $pekula-
tivnih razloga, jer su one sada bitno
jeftinije nego §to ce biti nakon ulaska
Hrvatske u Uniju. Preprodavaci bi,
dakle, na tome mogli ostvarivati og-
romne zarade. Zato drZe da je dugo-
trajna koncesija ipak pravednije rjese-
nje. No, ni seljaci nece tako lako odu-
stati od svojih zahtjeva.
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Reportaza: Dobitnice u nagradnoj igri Podravka juha posjetile SAD

Podravkine juholjupke u Americi

Pise: Jadranka Lakus

Vratile su se naSe Amerikanke -
govore ovih dana brojni Vrbov¢ani i
mjestani Preseke, misleci na Visnju
Sedmak i Blazenku Prekomorec koje
su kao dobitnice u nagradnoj igri
Podravka juha nedavno putovale u
Ameriku. Mnoge zanima kako su
podnijele prvi let avionom, snasle se
u glamuroznom hotelu u kojem od-
sjedaju bogati i slavni, 3to ih se najvi-
$e dojmilo u Hollywoodu, jesu li
srele koju filmsku zvijezdu na Beverly
Hillsu. A Blazenka i Vidnja strpljivo
objasnjavaju kako je proteklo puto-
vanje koje je njihove skrivene snove
pretvorilo u stvarnost, s neskrivenim
zadovoljstvom prenose odusevljenje
dozivljenim, pokazuju brojne foto-
grafije.

Put u Ameriku - ogromno
uzbudenje koje se jos nije
stisalo

- Osim 3to sam nekoliko puta bila u
$opingu u Madarskoj i Austriji, zapra-
vo nisam dulje boravila u inozem-

bnim krevetima, televizorom, sve fi-
no mirie. Mislila sam da sanjam kad
sam usla u njega. A bio je to tek
pocetak pri¢e koju nikad necu zabo-
raviti - prica Vidnja.

Vidis $to nam je Podravka
omogucila!l

Njenom ushicenju pridruzuje se pri-
jateljica Blazenka koju je Visnja oda-
brala za svoju suputnicu. I ona je
letjela avionom prvi puta, Amerika je
i za nju bila zemlja obecana o kojoj je
mogla samo mastati, ne vjerujuci da
bi ikada mogla stupiti na njeno tlo i
ona nikada nigdje nije imala status
VIP osobe.

- Za posjetu Universalovom studiju
u Hollywoodu dobile smo VIP karte,
dakle mogle smo $etati prostorima u
koje obic¢ni turisti ne ulaze, sjesti u
VIP salon, a kada smo zavrsile posje-
tu pred ulazom nas je do¢ekala og-
romna Lincoln limuzina kakve mo-
Zete vidjeti na filmovina i kakve voze
glumce na dodjelu Oskara. Kad smo
sjele unutra, zavalile se u kozZnate
naslonjace, rekla sam Vi$nji, eto vidi§
$to nam je Podravka omogucila. Vo-
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Visnja i Blazenka ispred ulaza
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u Universalov studio u Hollywoodu

stvu. Kad sam ¢ula da sam dobitnica
jedne od nagrada Podravke i saznala
da cu putovati u Ameriku obuzelo
me ogromno uzbudenje i evo ono se
jos nije stisalo.To je za mene sve
toliko nestvarno, toliko novo, toliko
iznenadujuce da zapravo i ne mogu
svojim rije¢ima ni objasniti kako se
osjecam i kakve sve dojmove imam.
Ja sam samo kovinotokarica, koja
Zivi obi¢nim Zivotom u Preseki. Do-
duse, uvijek sam gledala puno filmo-
va, volim mnoge holivudske glumce,
ali nikada nisam vjerovala da bih
mogla stati na zvijezdu Barbare Stre-
issand u ulici poznatih, sjesti na mo-
tor iz filma ”Terminator”, pro3etati
uvalom u kojoj se snima "Spasilacka
sluzba”. To mi se dogodilo zajedno s
mnogim lijepim stvarima za koje ni-
kada nisam mogla ni misliti da bi mi
se mogle desiti. Pa zamislite, ja sam iz
aviona vidjela Grenland, kanadske
sume, ljudi me pitaju da li me zamo-
rilo 14 sati leta, kakav umor, bila sam
toliko uzbudena sa svime 3to se do-
gadalo da sam jedva malo pridrijema-
la. A tek hotel, napravljen je 1923.
godine, sav usminkan, vidjela sam na
zidovima slike poznatih Amerikana-
ca koji su u njemu boravili, ogroman
je, ima 17 katova, 700 soba, 50 apar-
tmana, garaZe, sobe su velike s udo-

lim sve njihove proizvode, a juhe cu
s posebnim tekom jesti dok god sam
Ziva. Uvijek cu se sjecati ovog trenut-
ka - ganuto govori BlaZenka.

I dok dojmovi naviru i jedna zanim-
ljivost nadopunjuje drugu, pokusa-
vamo pri¢u O putovanju sistematizi-
rati po danima.

- Prvi smo dan posjetili Beverly Hills
za koji treba posebna dozvola. Auto-
busom smo se vozili pored kuca slav-
nih koje uglavnom imaju visoke ogra-
de, Zivice, bujno raslinje, pa se nista
puno ne vidi. Na primjer u dvoridtu
kuce Leonarda di Caprija ugledali
smo neku Zenu sa tri doge, ali ¢im je
spazila autobus odmah je nestala.
Ipak bilo je interesantno vidjeti gdje
stanuje Sharon Stone, kakve og-
romne vile imaju producenti, kako
su to velike i ¢iste ulice - objasnjava
Vidnja.

Do tableta lako, a kruha tesko

- Posjet marini i uvali u kojoj se
snima Bay Watch ispunila je cijeli
drugi dan. Setale smo pjescanom
obalom, umocile noge i ¢ak probale
ocean koji je manje slan od naSeg
mora, gledale brojne surfere, obisle
trgovine suvenirima. Zgrozile smo se
kak je sve skupo. Obi¢ni privjesak za
kljuceve kosta od 5 do 8 dolara,

pamucna majica, koja drugdje kosta
10, tu je najmanje 25 dolara, pola litre
cole je 8, a hamburger 9 dolara.
Nigdje u ducanima nismo pronasle
salamu i kruh, neki normalni sen-
dvi¢, pivo se prodaje samo u paketu
od 3est komada, ali zato u ljekarni,
koja je spojena s trgovinom, mozZes
kupiti tablete kakve god hoces u
neograni¢enim koli¢inama. I defini-
tivno, to je mjesto "mrak” za pusace,
gotovo i nema prostora u kojem je
dozvoljeno zapaliti, pa je Visnja mu-
ku mucila sa svojim porokom - uz
smijeh kaze BlaZzenka.

Hollywood je toliko
nezaboravan, da ¢emo
godinama imati o ¢cemu
pricati!

Treceg dana ljubiteljice Podravki-
nih juha vratile su se u svoje djetinj-
stvo, prisjetile se pri¢a s kojima su
odlazile na spavanje, Diznijevih ju-
naka, uklopile se u pravi ljudski
mravinjak koji se svakodnevno oku-
plja u Disneylandu. Obisle su dvor-
ce, vozile se brodom Mark Twain,
¢udile se mastovitoj izradi Tarzanove
kucice, isprobale voznju na razlicitim
zabavnim spravama. Dvije Ameri-
kanke upitale su ih odakle su, a kada
su ¢ule rije¢ Hrvatska, rekle su - vi ste
sigurno tenisacice, vasa zemlja je
slavna po svojim tenisac¢ima. Iako se
ne bave ovim sportom, Vidnja i Bla-
Zenka nisu mogle sakriti ponos sto je
njihova voljena zemlja prepoznata i
od obi¢nih ljudi u Americi.

Kao veliki filmofil Vi3nja se posebno
radovala ¢etvrtom danu u kojem je
bila isplanirana posjeta filmskom stu-
diju Universal u Hollywoodu.

- I sad uzZivam kad se sjetim kino
predstava u 4 D verziji koje smo
pratili s posebnim naoc¢alama, vidjeli
smo likove pored sebe, stolice su se
Jjulale, vjetar nam je mrsio kosu, kisa
nas je smocila. Pratili smo i snimanje
filma, vidjeli kako se rade pojedini
efekti, poput bujice, hodali po kuciu
kojoj je Hitchcock snimio Psiho, ra-
zgledali predmete i odijela iz pojedi-
nih filmova. I mada zna$§ da si u
Hollywoodu, da je sve to iluzija, ne
moze3 ne zavristati kad iz jezera
pored kojeg se vozi§ odjednom isko-
¢i ogromni morski pas s iskeZenim
zubima, ili se lecnuti kada pored tebe
projuri auto iz filma "Brzi i Zestoki”.
Ma sve to je toliko nezaboravno, da
¢u godinama imati o ¢emu pricati -
istice Visnja.

i e :
| Amerikancima pokazale
da vole juhe

i

Posjet San Diegu i Beverly
Hillsu

Obje putnice uZivale su i u Vode-
nom svijetu San Diega, kamo su otisle
petog dana u majicama na kojima je
pisalo ”Ja sam juholjubac”. Cijeli dan
provele su gledajuci majstorije razlici-
tih Zivotinja od morskih lavova i del-
fina do macaka i svinja, ¢udeci se
kako su mogle nauciti tolike trikove.
Nekoliko puta smocile su se gotovo
do gole koze, ali ni kao ostali posjeti-
telji nisu zamjerile nestasnim "akroba-
tima” ¢iji repovi su uvjezbanim pokre-
tima vodu usmjeravali upravo tamo
gdje je bilo najvise promatrac¢a. Opus-
tajuce je djelovala i Setnja ogromnim
Zooloskim vrtom u San Diegu, zapra-
vo parkom u kojem su raznovrsne
biljke, prelijepo cvijece i Zivotinje stop-
ljeni u jedinstveni spoj. Klokani, Zira-
fe, koale, tigrovi, flamingosi nisu se
puno obazirali na ljupopitive Hrvati-
ce, bas kao ni brojni debeli ljudi koji
su mirno Zvakali svoje fast food obro-
ke ne mareci ni za prekobrojne kilo-
grame ni za zdravlje.

Uglavnom - gledati bio je moto i
zadnjeg dana posvecenog Setnji elit-
nim dijelovima Beverly Hillsa. Evo i
Visnjinog objasnjenja:

- Kada smo odlazile u Ameriku, u
General turistu - za ¢iju organizaciju i
odnos prema nama imamo samo rijeci
pohvale - svakoj od nas uruceno je i
500 dolara dzeparca, moj sef dao mi je
50 dolara, nesto sam usparala i mislila
sam da imam puno novaca. A na
Rodeo Driveu sam vidjela ducane u
koje ne moze$ ni uc¢i ako nemas
10.000 dolara, jedan bra¢ni par iz na3e
grupe je skupio hrabrost i otvorio
vrata jedne ekskluzivne trgovine, pro-
davacica ih je samo s visoka odmjerila
i nakasljala se. Ja sam ipak radije
ostala vani, znajuci da i ovo §to sam
dozivjela nadmasuje sve o ¢emu sam
ikada sanjala.

Zahvaljuci Podravki Visnja je isprobala i rekvizite
iz filma "Terminator”

Podravkin periskop

Poslovni
model za g%
novu Europu

Pripremio: Vlado Markota
Strateski razvoj

Centralna Europa je trziste koje je
i u razvoju, ali koje je ujedno i
konvergentno. Kako se ovo trZiste
sve vise integrira u Europsku uniju,
kompanije koje djeluju na tom trzi-
$tu, moraju komunicirati s trzistem
na sve sloZeniji nacin. To znaci, da
uzimanje jedne zemlje ili pod-regi-
je kao uzora (“Sprance”) nikako ne
moze biti formula za napredak, vec¢
da bi kompanije trebale razumjeti
sinergije koje postoje izmedu poje-
dinih trzista, kako unutar regije,
tako i prema van, prema trzistima i
na Istoku i na Zapadu.

Kako regionalne ekonomije poci-
nju sazrijevati i stabilizirati trzisne
udjele, naglasak ce sve vise biti
stavljan na to kako optimizirati po-
slovni model, u slucaju kada se
Centralna Europa promatra kao cje-
lina, a ne kao skup pojedina¢nih
zemalja. Multinacionalne kompa-
nije ¢e morati pazljivo razmatrati
kako ce nastavljati svoje Sirenje
ovdje ili kako ¢e uci u ovo trziste,
ako jo$ nisu u njemu. One kompa-
nije, koje su previdjele regionalne
potrebe i potencijale trzista CE,
moraju se zapitati da li si mogu
dopustiti da samo tako odustanu
od trzista s rastucim potencijalom,
koje je uz to jos i prag prema
trziStima s jos vecim potencijalom i
rastom, dalje na istoku.

Domace kompanije, sa sjedistem
u CE, suocit ¢e se s povecanim
pritiskom da se 3ire na susjedne
zemlje. One koje bi ignorirale taj
trend bile bi osudene na prostor
koji ¢e se sve vise smanjivati, ¢ak i
na njihovim domicilnim trzistima.
Dolazit ce sve agilniji regionalni
konkurenti u potrazi za mnogim
potencijalima koje su multinacio-
nalke ili previdjele ili ignorirale, jer
ih je njihov vlastiti poslovni model
bio prisiljavao da se usmjere neka-
mo drugamo.

One kompanije koje uspjesno gra-
de pan-regionalni biznis imaju pred
sobom ogromne mogucnosti. One
Ce istisnuti manje konkurente cije
operativne mogucnosti nisu dora-
sle tome da postanu igraci na svjet-
skoj ili medunarodnoj pozornici.
Istovremeno, morat e biti brze i
dovoljno fleksibilne da preuzmu i
neke izazove, koje vece ali istovre-
meno nespretnije strane kompani-
je teZe i sporije procjenjuju.

Da biregionalne kompanije uspje-
le, moraju neprestano biti usredo-
tocene, aktivne i raditi na tome da
njihove operativhe mogucnosti bu-
du uvijek na jakoj uzlaznoj putanji.
Moraju se kretati brzo, kako bi
suzile jaz izmedu naprednijih trzi-
sta, gdje su tehnologija i inovacije
jedini nacin da se konkurira, i kada
je radna snaga drugdje mnogo jefti-
nija, a trzidte znanja slabo. Samo na
taj nacin ce kompanije ostati kon-
kurentne na trzistu koje je sve bo-
gatije, ali takoder stalno i neumolji-
vo mijenja i doZivljavanje i shvacanje
sustava vrijednosti.
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Jedan radni dan s Podravkinim trgovackim predstavnikom Josipom Grosi¢em

Svaki kontakt s poslovnim ljudima treba
odraditi odgovorno i profesionalno

Pise i snimio: Slavko Petri¢

Utorak. U hodogramu Podravkinih tr-
govackih predstavnika kao i svaki drugi
dan. Prodati robu, naplatiti je, ponuditi
novu, otpisati staru, dio su svakodnevice
trgovackih putnika (kako ih otprije zo-
vu). U Prodaji Hrvatske za Regiju sjeve-
rozapadna Hrvatska ima ¢etrdesetak “ju-
ridnika”, opskrbljenih marketinskim i
inim znanjima, koji u ranim jutarnjim
satima krecu na svoj zadatak. Jedan od
njih je i Josip Grosic¢ koji u svom paketu
ponude ima pohranjene sve Podravkine
prehrambene proizvode, osim pica i
mesa. Radnog vremena nema, ali zna se
da se na posao krece u sedam.

Jutarnje okupljanje na prvom katu sta-
re Pivovare, u rukama plan obilaska i
sjedanje u Volkswagen, koji ¢e ovaj puta
kruzitikoprivnickim krajem. Vrijeme mra-
¢no i snjezno ne nudi ugodaj putovanja
poznatim krajem, a vecer, kada se obi-
¢no zavrsavaju poslovi, daleko je.

Josip je Podravka$ postao nakon zavr-
Sene srednje 3kole u Koprivnici, od

1985. kao unaprediva¢ prodaje, a od
1994. kao trgovacki predstavnik. Za sva-
kodnevno obavljanje posla Josip vaz-
nim, osim pismene pripreme, smatra i
tjelesnu - 15 minutno vjezbanja obavi
nakon redovitog ustajanja u 5,30. Smatra
da to umnogome podiZe radnu sposob-
nost i elan. Dosad prevaljenih izmedu
600 i 700 tisuca kilometara, prodavsi na
tone i tone Podravkinih proizvoda, bez
dozivljenih nesreca, govori da je rije¢ o
iskusnom i uspjesnom prodavacu.
Jedan dan na terenu s Josipom
Za “zagtijavanje” skoknuli smo u Plo-
dine gdje je Grosi¢ ostavio stalak za
Podravkine proizvode koji ce sluziti i u
nagradnoj igri, a potom je slijedila oba-
vezna kavica u Guliveru i - napudtamo
Koprivnicu. U Novigradu Podravskom
otvoramo prva vrata od 12 trgovina koja
smo tog dana obisli. Prvo prodavaonica
"Ferostroj” (ime bas i ne ide uz prehram-
bene artikle, ali je ipak tako), gdje nas je
docekala poslovotkinja Mitjana Saric, au
Opskrbom centru u Novigradu $efica je
Zivahna, okretna i $armantna Damira
Stefec. T ona pita Grogica “Pa gdje ste

tako dugo?”, iako je proslo tek sedam
dana kako su se vidjeli, a 3to je i vrijeme
svakotjednih obilaza. Josip upisuje naru-
dzbe za Podravkine proizvode koji su
ovdje cijenjeni i zastupljeni sa 30 posto
u ukupnom asortimanu. Pohvala za izu-
zetnu kvalitetu i manje za cijenu pratila
nas je svudgdje gdje smo bili. Tako je
bilo i u istom mjestu u prodavaonici
durdevacke "Sloge” gdje nam je poslo-
voda Mirjana Gregurevic rekla gotovo
isto, a nekoliko kupaca samo se suglasi-
lo. Usput Josip nam kaZe da s plasmanom
Podravkinih proizvoda nema nikakvih
problema, kako u manjim prodavaonica-
ma tako i u velikim centrima KTC-u,
Plodinama i Billi.

Ponuda roba i umijece
komuniciranja s ljudima

- Mi smo u ponudi standardno prepo-
znatljivi 1 cijenjeni. Nastupamo s lider
proizvodima kao to su Vegeta, Cokoli-
no, juhe. U trgovinama zauzimamo vi-
dno mjesto u visini oc¢jju. Za to smo se
izborili dugogodidnjim radom. Ima po-
nekad s konkurencijom i zategnuih situ-
acija, ali ne alarmantnih. Cak smo s
nekim trgovackim predstavnicima u ja-
ko dobrim odnosima. Razmjena iskusta-
va nam i te kako pomaze u poslu koji
osim ponude roba zahtijeva i umijece
komuniciranja s ljudima - prica nam
Josip.

U "Stridonu” u Virju upoznali smo tog
dana jedinog muskog poslovodu, Dra-
Zena Krstanovica, u "Sloginoj” trgovini
55 mladi tim trgovki predvoden 3eficom
Brankom Halacek djeluje skladno, uv-
jezbano. Upisivanje potrebnog, iskreno
gostoprimstvo, ali put vodi dalje. Slijede-
¢a postaja Hlebine. Tu opet “vlada”
durdevacka "Sloga”. Katarina Erdec vodi
poslove, a dolazak Grosica za njih je
svojevrsno “osvjeZenje”. Tu je obavezna

bez Podravke nema trgovine

kava (ovaj put i krafne s ¢okoladom), te
redovito “Vidimo se za tjedan dana!”
Popis narudzbi, koje ce drugog dana biti
predane u disponentsku sluzbu kako bi
dosle do narucitelja, povecava se. Svra-
tili smo u Hlebinama i u Bilokalnikov
WEST H. Marija Gon¢in takoder ima
narudzbi za novim Podravkinim prepo-
rukama. Josip uredno biljezi i proizvode
s prestankom roka trajanja. Bilo je naru-
dzbi i u Drnju, gdje ih je u "Sloginoj”
prodavaonici iskazala Brigita Erdec. Na-
kraju kruznog puta stizemo u Peteranec.
Tu smo vidjeli i oglas za nagradnu igru
Nestle. Mini cooper je u pitanju. Put do
Koprivnice bio je prigoda da jo$ jednom
konstatiramo kako je Podravka sa svo-
jim proizvodima visoko na prvom mje-
stu u naSem kraju. U kosarici kupaca
nezamislivo je da nema barem nekog
Podravkinog proizvoda. Naravno, nije
tako samo u Podravini, ve¢ i daleko
Sire...
Obilazak terena ne znaci
i kraj radnog dana

Negdje u 17 zavrsio je sluzbeni radni
dan ¢ovjeka kojemu kako i sam kaze
“kroz zile tece teren”. Gasenje motora
ne znac¢i i kraj radnog dana. Slijedi
priprema za iduci dan, koja moze potra-
jati i dugo u noc. Valja doci pripremljen

za nove izazove. Ne taji Josip da su on i
njegovi kolege dobro placeni za posao,
ali taj posao podrazumijeva i velika
odricanja i “zagarantirani” rad od otpri-
like 12 sati na dan.

- Tempo koji je nametnut u ovoj sluzbi,
aiu zZivotu, sve je zahtjevnijii sve teZe
Ce ga biti slijediti. Dobro je to nam u
nasem poslu mnogo pomaze nagomila-
no iskustvo koje smo godinama stjecali.
U sveopcem napretku ima, medutim, i
jedna stvar koja nas sve vise proganja.
Previse smo otudeni, gotovo se vise ne
poznajemo. Nije Zal za starim vremenima,
ali prije smo se znali i proveseliti. Bilo je
veselica i druZenja za pamcenje. Ne
samo u Podravki.

Josipu je pet desetljeca. Zivi mladenac-
ki, ponasa se tako, a posao koji je
izabrao ne bi mijenjao. Zdravlje ga sluzi.
Bio je na bolovanju 1976. - tek zbog
krajnika. U poslu postuje pravilo da
djelatnik pona3anjem i izgledom pred-
stavlja firmu u kojoj radi. Zbog toga svaki
kontakt s poslovnim ljudima shvaca
odgovorno.

Bio je to jedan utorak u Josipovom
radnom vijeku. Drugi dan druge trgovi-
ne. A na Grosicevom popisu nalazi se
1200 poznatih proizvoda $to se proizvo-
de u Podravkinim tvornicama...

Sastanak braniteljskih udruga

Podravke i INE -

Naftaplin

Proslog tjedna u Podravki je odrzan zajednicki sastanak dviju aktivnih
udruga proizaslih iz Domovinskog rata - Podravke i INE-Naftaplina iz
Zagreba. Razgovaralo se o daljnjoj zajednickoj suradnji, te o problemima na
koje nailaze ovakve udruge. Medu ostalim istaknuto je kako sve vise ima
problema medu zaposlenim hrvatskim braniteljima, koji danas vrlo tesko
dolaze do boljih radnih mjesta, zaposlenja za svoju djecu, kredita... - Desetak
godina nakon zavrietka rata hrvatska drZzava jos nije rijesila problem nezapo-
slenih branitelja, a ve¢ se naglasavaju problemi onih koji rade - kazao je
predsjednik Podravkine Udruge Mladen Pavkovic.

Zakljuceno je kako ce ove dvije udruge uskoro na drzavnoj razini organizirati
sastanak svih udruga iz Domovinskog rata koje okupljaju zaposlene branitelje, te
e biti vise rije¢i o njihovim problemima.

In memoriam

Verica Haraci

(1959 - 2006)

Prije nekoliko dana na mjesnom groblju u Koprivni¢kom Ivancu pokopana
je nasa radnica Verice Haraci, koja je preminula nakon duge i teske bolesti.

Verica je zavrsila srednju ekonomsku skolu, a u Podravki je od 1978. godine.
Pocela je raditi na radnom mjestu administratora u skladistu, u Logistici. Nakon
nekoliko godina prelazi na radno mjesto operatera u sluzbi Ekonomika,
financije i racunovodstvo. Dalje su se tijekom vremena mijenjali nazivi njenog
radnog mjesta, mijenjale su se organizacije, ali njeni poslovi su ostali; zadnje
radno mjesto bilo joj je referent u Riznici.

Verica se prema radnim zadacima odnosila savjesno i odgovorno. U radnoj
sredini bila je omiljena, uvijek spremna drugima pruZiti svoj optimizam i nadu.
U dugogodisnjoj borbi s bolescu njezina nada svima je ostavljala dojam kako
Ce bolest biti pobijedena, te nas je njezina smrt zapravo iznenadila.

Prerana smrt zauvijek nam je odnijela vrijednu kolegicu i iskrenu prijateljicu.

Obavijest

Prodaja ogrjevnog drva

Odjel Prigodne prodaje obavjestava
radnike Podravke da obavlja predbi-
liezbu za otpadno drvo kratko piljeno,
1 kamion oko 8 prm po cijeni od
1500,00 kn, te otpadno drvo nepiljeno,
1 kamion oko 8 prm po cijeni od
1400,00 kn - na adresu kupca - radnika
narucitelja. Placanje na 6 rata ustegom
od place po isporuci drva.

Napomena: Radnik - kupac ima pra-
vo reklamirati kvalitetu i koli¢inu drva
na vozilu prije istovara i ne primiti drva
ukoliko s njima nije zadovoljan. Nakon
potpisa otpremnice - ra¢una za primlje-
na drva, kupci drva nemaju pravo
reklamacija na kvalitetu i koli¢inu drva.

Rok isporuke do 30. 8. 2006.

Moj hobi - Mijo Srbi$ iz Mesnih konzervi

Mijo povezao hrvanje i 3ah

Pise i snimio: Slavko Petri¢

Kako je danas kuca Mije Srbisa sva
u znaku $aha, tako je sredinom osam-
desetih strunjaca hrvaca Podravke
bila “krcata” deckima iz Crnogorske
ulice. Cak 12 mladica prezimena Sr-
bis ucilo je hrvati. Medu njima izdvo-
jio se Mijo, koji je u hrvanje dosao na
nagovor Damira Nemca i Miroslava
Mihalca, s kojima je kasnije i bio u
udarnoj postavi. Pamti dobro prvo
sluzbeno prvenstvo 1978 kada je za
“krstenja” u Zagrebu osjetio pocetni-
¢kih "batina”. Od muke je "plakao tri
dana”, ali poslije toga, kaze, drugi su
jednako tako tugovali. Domisljatost i
lukavstvo u hrvanju tako mu je dobro
uspijevalo da je izborio naslov dvo-
strukog prvaka Hrvatske, jednom bio

Mijo Srbis

prvak Jugoslavije, a 1982. godine iza-
bran je za najboljeg mladog hrvat-
skog hrvaca. Krenuo je pod trener-
skim vodstvom Ranka Tisljarica, a uz
sva osvojena odli¢ja Zao mu je §to
nikada nije dosegao uspjesnost Da-
mira Nemca i Mihalca, najsjajnijih
izdanaka njegove generacije. Hrvao
je punih 15 godina najc¢esce u katego-
riji do 52 kilograma (poceo sa 26), a
najneugodniji suparnik mu je bio Ma-
siraca iz Petrinje s kojim ima negativni
skor. Olimpijca Stipu Damjanovica
pamti pak kao svoju dobru “musteri-
ju”. 1z hrvackih dana ne zaboravlja ni
predsjednika kluba Miroslava Koko-
ta, sjajnog covjeka koji se isticao
brigom o sportadima, i vrijeme treni-
ranja Sestaka i Urbanc¢ica kad su bili
najjaci i koje im je donijelo mnogo
nezaboravnih trenutaka.

Izuceni strojobravarski zanat i za-
poslenje u Podravki na mesnoj indu-
striji, gdje i danas radi, te slomljena
ruka napravili su kod Mije otklon od

hrvanja. U Mesnim konzervama radi
na sterilizaciji gotovih proizvoda i
izradi govedih ekstrakata. Po¢etkom
rata kada je Mijo slomio ruku, rekao
je “Igrat cu 3ah”. Sa svojim sinom
Juricom poceo je “premetati” figuri-
ce, a danas je rezultat tog premetanja
da otac od stotinu partija dobije
pokoju. U trenutku kada je Jurica
prvi puta sjeo za $ahovsku plocu u
SK Podravka, za njega vise ne posto-
je ni nogomet, ni ko3arka, ni stolni
tenis. Dakako ni za oca Miju kojemu
je to postala glavna razbibriga. Sin je
u tandemu s Matijom Ostovicem naj-
bolji $ahist Hrvatske u kadetskoj kon-
kurenciji. Otac tvrdi da je za to naj-
vise zasluzan trener Vedran Baci od
kojeg su decki najvise naucili. Mijo je
agilni klupski djelatnik, putuje i or-
ganizira natjecanja mladih $ahista i
ne zali, jer je na taj nacin vidio
Francusku, Austriju, Crnu Goru. Zbog
dobrih rezultata i napredovanja sahi-
sta to mu je slatka briga.

- Sin Jurica nece o hrvanju ni ¢uti.
Cak ni gledati ga. Samo 3ah. Kad ih
usporedimo, hrvanje je jedna vrsta
saha. U svakom vazno je odrediti
potez unaprijed. Uz to hrvanje je
sport koji uvelike izgraduje ¢ovjeko-
vu li¢nost. U Koprivnici taj ¢e sport,
zahvaljujuci ponajvise velikim entu-
zijastima Mihalcu, BlaZekovicu, Be-
govicu, Spremu i ostalima, doci u red
prva tri. Ovako kako oni danas rade
s mladima, kojih ima i vise nego je
nas nekada bilo, rijetko se vidi. U
$ahu, pak, Zelio bih da nasi mladi
krenu na medunarodnom planu za
koji imaju kvalitetu. Istina je da nas
to i kosta, ali i tu moramo iskoristiti
kvalitetu koju imamo.

Premda mu je danas 3ah na prvom
mjestu, hrvanje je Miji ostalo u krvi.
Nema, kaze, Sanse da propusti koji
me¢ i jednako uziva u tom sportu
kao i prije, a uvijek je pri ruci kada
treba pomoci u organizaciji natje-
canja.
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Zabiljezeno u Podravkinoj knjiznici

Organizacijom prodajnih izlozbi knjiga d
novih naslova za knjiznicu '

Pise: Slavko Petri¢
Snimio: Nikola Wolf

Stru¢na knjiznica Podravke, koja je
svojevrsni kulturno - struéni servis za
sve djelatnike firme, odnedavno djeluje
u novim okvirima i u novoj postavi na
§to su se korisnici ve¢ navikli tako da
nije poremecen ritam rada niu struc-
nom dijelu knjiZnice ni u beletristickom.
Knjige iz jednog i drugog podrucja
sada se mogu naci u istom prostoru, a
u rad knjiZznice uvedene su i neke
novine.

O sadasnjem ustroju knjiznice razgo-
varali smo s voditeljicom Dragicom Na-
ki¢ Alfirevi¢ Zainul, a ona nam je kao
najvaznije spomenula da jedina knjizni-
ca takve vrste na koprivnickom podru-
¢ju raspolaze sa 8000 razli¢itih naslova
stru¢nih knjiga, oko stotinu naslova
domacih stru¢nih ¢asopisa i 3700 knjiga
sa 2350 naslova u beletristickom dijelu.
KnjiZznica posjeduje i petnaestak baza
podataka iisto toliko online linija. Ovdje
djeluje jedan skladan tim u kojem su

poredana zaduZenja. Tako SnjeZzana
Slabek obavlja nabavu domacih ¢aso-
pisa, opsluZuje korisnike CD-ima, ru-
kovodi bazom podataka i online pret-
platom, informacijskim pretraZivanjem.
Brigu o stranim ¢asopisima i nabavku
novih, nakon iskazanih potreba, vodi
Zora Pribudic¢ - Rehorovic, dok je za
stru¢ne knjige zaduZen DraZen Her-
man. Gordana Hudelist zaduZena je
za djelatnost prevodenja. Prevodi se
stru¢na dokumentacija, ugovori i sve
$to je na tom planu potrebno korisni-
cima usluga knjiznice.

- Radnici Podravke stalno iskazuju
potrebu za uslugama knjiznice i zbog
toga ona ima svhu postojanja. Cijeli
knjizni fond mi imamo i na Intranetu
tako da korisnici mogu u svako vrijeme
znati $to mogu kod nas naci. Zanimanje
za beletristiku je vece od stru¢nog dijela
tako da imamo registrirano 200 aktivnih
Citatelja. Inace, u ovom trenutku imamo
336 posudenih knjiga. Sve nage knjige
su uredno katalogizirane, a ako se do-
godi da neki ne vracaju na vrijeme, mi

Dragica Nakic¢ Alfirevi¢ Zainul

ih nakon 30 dana nevracanja obavjesta-
vamo o propustu, a o otudivanju knjiga
gotovo da i ne mozemo govoriti. S time
nemamo problema kao §to ih imamo s
novcanima, o ¢emu ovisi kako cemo biti
opremljeni knjigama i ¢asopisima - rekla
nam je Dragica Nakic Alfirevi¢ Zainul.
U tome najveci problem je $to nema
dovoljno sredstava kako bi se kupovale

Podravkina knjiznica dobro je posjec¢ena -

e

trazi se ili stru¢na literatura ili beletristika za odmor

knjige koje bi bile smjestene u biblioteci,
ve¢ ih narucuju iz pojedinih radnih
sredina i one se preko knjiZnice proslje-
duju traziteljima. Ne ostaju u knjiznici
vec se samo u njoj evidentiraju. U knjiz-
nici tek znaju gdje se te knjige nalaze.
Kako bi se snasli i bez sredstava, u
knjiznici provode i akcije kako bi obo-
gatili knjizni fond. O tome voditeljica
Podravkine knjiZnice kaZze:

- Uveli smo praksu da organiziramo
prodajne izlozbe knjiga u Podravki. To
radimo 3Sest puta godi$nje i tako od

nakladnika i kuca koje se bave knjiskom
djelatno3cu iizlazu svoje knjige zauzvrat
dobivamo knjige s kojima obogacuje-
mo nadu knjiZznicu. To nam predstavlja
svojevrsno osvjezenje i popunjavanje
knjiznog fonda kad vec to ne mozemo
obavljati za svoj novac. Htjela bih spo-
menuti da u na3oj knjiznici obavljamo
rezervaciju karata za sve kazalisne pred-
stave koje se prikazuju u koprivnickom
Domoljubu. U principu to je jednom
mjesecno, a nadisu se radnici navikliina
taj vid nase usluge.

Odrzana izborna godisnja skupstina
Likovne sekcije ,,Podravka 72"

Bogata aktivnost likovnjaka

Ovo je izborna godina pa su sve
sekcije KUD-a "Podravka” odrzale izbor-
ne skupstine, a glavna izborna skupsti-
na KUD-a odrzat ce se do kraja oZujka.
Proslog petka u velikoj dvorani za
sastanke Podravke odrzana je godisnja
izborna skupstina Likovne sekcije
,Podravka 72¢. Dosadadnja predsjedni-
ca Nada Zlatar Lukavski, koja je tu

duznost obavljala protekle cetiri godine,
procitala je izvjesce o radu sekcije u
prosloj godini iznijevsi bogatu izlaga¢-
ku aktivnost pojedinih ¢lanova i sekcije
u cjelini, te sudjelovanje na brojnim
humanitarnim i inim kolonijama u Zu-
paniji i izvan nje. Nazalost, novaca je
sve manje i dolazi vrijeme kad ce slikari
i kipari, ako ce se izlagati i priredivati

izlozbe, morati uloZiti i svoj novac i
vrijeme za to ili da se skupna izlozba
sekcije odrzi i pripremi u nekoj galeriji
ili kulturnom centru. No, na novo-
izabranom Izvrdnom odboru Likovne
sekcije je da poduzme korake koji ce
poboljsati i usmjeriti daljnje aktivnosti
Likovne sekcije "Podravka 72”.

Novi Izvr3ni odbor sekcije ¢ine: Nada
Zlatar-Lukavski, Josip Greguric, Barba-
ra Perca¢, Radovan Grgec, Marija Sti-
pan, Silvija Auer, Zlatko Kolarek, Mari-
jan Gal i Zlatko Strficek i oni ce na
prvom sastanku izabrati predsjednika
i dopredsjednika sekcije. A.V.

Lije¢nik za vas

Uzivajte u zdravoj prehrani . dio)

Pise: dr. Ivo Belan

Zdrava prehrana pomaze u smanjenju
rizika od pojave mnogih oboljenja, kao
Sto su sr¢ane bolesti, rak, zacepljenost,
prekomjerna tjelesna tezina i kvarenje
zubi.

UZivajte u hrani. Hranjenje je vazan
dio svacijeg Zivota. VazZan je okus, miris
i boja i kako hrana izgleda. Uzimanje
hrane je prilika da se sjedne sa svojom
obitelji ili u drudtvenim prilikama sa
svojim prijateljima.

Uzivajte u raznovrsnosti hrane. Nije-
dna pojedina¢na namirnica ne sadrzi
sve hranjive tvari, niti u potrebnim koli-
¢inama. To se lako rjesava svakodnev-
nim odabirom razli¢itih namirnica od
Cetiri glavne grupe hrane. Grupe hrane
su: §krobna hrana; mlije¢ni proizvodi;
meso; perad, ribe i druge alternative;
povrce i voce.

U skrobnu hranu spadaju: kruh, Zitari-
ce, pahuljice, tjestenina, krumpir, riza.
Takve vrste hrane trebaju biti glavni dio
vecine obroka, uz dodatak namirnica iz
drugih grupa. Skrobna hrana ”puni”
probavni sustav. Cesto se misli da skrob-
na hrana posebno deblja. To nije istina.
Medutim, to postaje istina ako se takva
hrana servira ili kuha s mnogo masnoca.
Skrobasta hrana je bogata vlaknastim
komponentama koje pomazu u spreca-
vanju zacepljenosti. Ona takoder sadrzi
dosta vitamina i minerala.

Jedite puno kruha, po mogucnosti od
cjelovitog zrnja. Nebojte se, kruh ne
deblja, nego 3pek na njemu. Isto tako,
dobri su izbori krumpir, riZa i tjestenina,
ali s ne puno umaka. Zitne pahuljice za
dorucak dobar su izvor §kroba i vlakana
(izbjegavajte one obloZene Secerom ili
medom). Pokusajte vise trositi graska,
oraha ilece. U mnogim obrocima meso

se djelomicno ili potpuno moze zamije-
niti grahom. Grah je jeftin i vrlo hranjiv.

U mlije¢ne proizvode, razumljivo, spa-
daju: mlijeko, jogurt, sir.

Iz grupe povrca i voca spomenimo:
prokulica, kupus, mrkva, poriluk, $pi-
nat, krumpir, repa, krastavci, salata, ra-
di¢, rajCica, jabuke, banane, grozde,
narance itd.

Sve te namirnice takoder sadrze vlak-
naste komponente. Odredeni tip tih
komponenata moZe pomoci smanjiti
koli¢inu kolesterola u krvi. Kad se pre-
hranom uzima velika koli¢ina vlakna-
stih komponenata, organizmu treba osi-
gurati i velike koli¢ine tekucine.

Masti

Male koli¢ine masti u prehrani nuzne
su za zdravlje i za bolji okus hrane.
Medutim, masnoce se Cesto konzumira-
ju u daleko vecim koli¢inama nego $§to
je potrebno. Previse masti u hrani pove-
zano je s vecim rizikom od sréanih
oboljenja i moZe dovesti do prekomjer-
ne tjelesne teZine.

Masti i ulja u hrani sadrZe mjesavinu
zasicenih i nezasicenih masnoca. Njihov
omjer je razli¢it u razli¢itoj hrani. Unosu
organizam zasicenih masnoca treba dr-
Zati na minimumu, zato jer one poveca-
vaju kolesterol u krvi. Dobro je poznato
da kolesterol povecava rizik od sr¢anog
udara. Hrana bogata zasicenim masno-
¢ama je meso, mlije¢ni proizvodi, neka
biljna ulja, tvrdi margarin, mast, koladi,
¢okolada. Dobri izvori nezasicenih ma-
snoca (pozeljnih masnoca) su neka bilj-
na ulja (suncokretovo, sojino, repic¢ino,
maslinovo), orasi, liesnjaci, tuna, sardi-
ne, haringe, skusa, pastrva. Za premaze
na kruh (maslac, margarin) odaberite
one sa smanjenom koli¢inom masti. Jos
bolje je ako moZete izabrati one na ¢ijim
pakovanjima pise da sadrze "viSestruko

nezasicene masnoce”. U svakom sluca-
ju - neka namaz na kruh ne bude debeo.
Radije koristite poluobrano ili obrano
mlijeko nego punomasno. Poluobrano
mlijeko ima isti okus kao punomasno! I
obrano i poluobrano mlijeko imaju istu
koli¢inu bjelancevina i kalcija kao i
punomasno, ali znatno manje masnoca.
Isto tako, pokusajte Koristiti jogurt s
niskim sadrzajem masti. Sli¢no je i sa
sirevima. Kod zacinjanja salata izbjega-
vajte majonezu ili razne kreme za salate.
Polakse s ¢okoladom, tortama i kolaci-
ma! Neka ribe budu ¢edce na jelovniku!
Pilici i purice imaju malo masti, pod
uvjetom da odstranite kozu. Na mesnim
odrescima obreZite masnoce!

Pokusajte meso pripremati u mikro-
valnoj pecnici, kuhati, pariti ili na rostilju
radije nego peci ili frigati. Smanjite kon-
zumiranje pomfrita.

Secer

Konzumiranje Secera je glavni uzrok
propadanja zubi, posebno kad se slatka
hrana i pice koriste ¢esto tokom dana.
Prema tome, preporucljivo je ograniciti
ih samo uz glavne obroke. Djecji zubi su
najvise izloZeni tom riziku.

Secer sadrzi samo kalorije bez drugih
hranjivih tvari. Previse Secera u prehrani
mozZe pridonijeti opcenito prekomjer-
nom unosu energije u organizam, Sto
onda uzrokuje debljinu.

Caj i kava se mogu piti i bez $ecera (ili
barem smanjiti koli¢inu 3ecera)! Kod
kupovanja bezalkoholnih pica, poku-
Sajte izabrati one s malo kalorija ili
nezasladene vocne sokove, razrijedene
s vodom ili mineralnom vodom.

Dakle, treba ogranic¢iti konzumira-
nje slatkisa, meda, dZemova, mar-
melada, zitnih pahuljica oblozenih
Secerom ili medom, jako zasladenih
pudinga.

Obavijesti

Prodaja smrznute ribe

Odjel Prigodne prodaje obavjestava radnike grupe Podravka da organizira
prodaju smrznute ribe Ital Ice u suradnji s partnerom ZMH Horvat, uz
mogucnost placanja na tri rate. Na ponudi su slijedece kategorije proizvoda:

A) Lignja Novi Zeland, pakiranje 4 kg (4 x 1000g) - 23,00 kn/kg, tj. 92,00 kn

/pakiranje

B) Lignja kolutici i krakovi, pakiranje 4 kg (8 x 500g) - 35,00 kn/kg, tj. 140,00

kn /pakiranje

O) Osli¢ bez glave, pakiranje 3,5 kg - 20,00 kn/kg, tj. 70,00 kn /pakiranje

D) File oslica hubbsy, pakiranje 3,5 kg - 29,50 kn/kg, tj. 103,25 kn /pakiranje

E) Panirani riblji stapici, pakiranje 2,50 kg - 28,50 kn/kg, tj. 71,25 kn /pakiranje

F) Skusa, pakiranje 6 kg - 14,00 kn/kg, tj. 84,00 kn /pakiranje

G) Papalina blok, pakiranje 6 kg - 8,50 kn/kg, tj. 51,00 kn /pakiranje

H) Mix plodovi mora, pakiranje 3,50 kg - 44,50 kn/kg, tj. 155,75 kn /pakiranje

D Saran, odresci - pakiranje 3 kg - 49,50 kn/kg, tj. 148,50 kn /pakiranje

J) Pastrva, ociscena, pakiranje 3,5 kg - 36,00 kn/kg, tj. 126,00 kn /pakiranje

Zainteresirani radnici mogu se predbiljeZiti na telefone broj 651-781 ili 651 -
954 ili na e mail: marijan.slukic@podravka.hr najkasnije do 24. 3. 2006.

Akcijska prodaja piva

Odjel Prigodne prodaje obavjestava radnike grupe Podravka da organizira
prodaju piva Tuborg Green 0,5 1 po akcijskoj cijeni 98,80 kn/gajba, tj. za jednu
kupljenu gajbu piva dobijete dvije. Placanje na 2 rate putem ustega.

Prodaja ce se biti 22. i 23. 3. u skladistu odjela Prigodnih prodaja, dvoriste
Galantpleta, Kolodvorska 1, od 13, 30 do 15,30 sati.

Napomena: kod kupnje je obvezna ambalaza (boca je ista kao i od piva PAN).

Prodaja obuce, tekstila, odjevnih predmeta

Odjel Prigodne prodaje obavjestava radnike grupe Podravka da mogu kupovati
obucu, donje rublje, konfekcijske odjevne predmete, musku, Zensku i djecju
odjecu, zavjese, posteljinu u prodavaonicama Mini shop Marina,Varazdinska
cesta 15 a, i Moda Marina, Opaticka bb u Koprivnici, te u prodavaonicama Perla,
Trg kralja Zvonimira 1, Kruna i Mravac na Gradskoj trznici u Koprivnici uz
mogucnost placanja do 6 rata putem ustega na placi. Zainteresirani radnici za
kupnju moraju podici potvrde za kupnju u Sluzbi ustega/Obracunu placa.

Jelovnik

20. 3. ponedjeljak: - Varivo grah s jeémenom kasom, $pek, salata

21. 3. utorak: - Junetina u saftu, riza s povréem, salata

22. 3. srijeda: - Pe¢ena svinjetina, krpice sa zeljem, salata

23. 3. cetvrtak: - Varivo kelj, hrenovke, voce

24. 3. petak:

|
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Sport

Cetvrtfinale Kupa EHF-a, 1. utakmica

Podravkasice vec u prvoj utakmici rijesile
ulazak u polufinale

CORNEXI ALCOA - PODRAVKA VEGETA 26:28 (11:12)

U cetvrtfinalnoj utakmici Kupa EHF-a
rukometasice Podravke Vegete su na
gostovanju u Madarskoj pokazale ruko-
metnu snagu. Bit te snage je kolektivni
pristup igri te dobro uskladen tim pod
vodstvom stratega Josipa Sojata. Bila je
to velika bitka na terenu u kojoj su
domace rukometasice bile u znatnijoj
prednosti. Osim oko 1.500 domacih
navijaca, za Madarice su navijali i suci.
No, sve to nije pomoglo rukometasica-
ma Cornexi Alcoe da pobijede. Jedno-
stavno, Koprivni¢anke su bile bolje.

Gotovo cijela utakmica se igrala gol za
gol. Tek u drugom poluvremenu Po-
dravkasice stvaraju osjetnu razliku od 4
pogotka prednosti. Sve Podravkasice na
parketu dale su svoj obol, a najefikasnije
u redovima Koprivnic¢anki bile su Pasi¢-
nik i Tatari sa po 7 pogodaka. Ipak, prvo
ime susreta bila je sjajna Stancin sa 14
obrana, a od toga su 4 sedmerca. Barba-
ra zaista zna zakljucati svoja vrata. Vje-
rojatno ce ju Madarice sanjati.

U Szekesfehervaru je napravljen po-
sao. Podravkasice su jednom nogom u

polufinalu Kupa EHF-a, ali uvijek op-
rezni Sojat nidta ne prepusta slucaju.
Nema opustanja, mora se odraditi i
druga utakmica u Koprivnici - u subotu
18. ozujka s pocetkom u 18 sati.

Takoder, u nedjelju s pocetkomu 10
sati, Podravkasice ¢e na domacem
parketu odigrati prvenstvenu utakmicu
protiv Vranjica, a u utorak 21. oZujka,
s poc¢etkom u 16 sati, utakmicu protiv
Splita.

Protiv Cornexi Alcoe za Podravku Ve-
getu su igrale: Stancin, Galkina, Vresk,
Koznjak, Golubic, Pal¢ic 4, Hodak, Ze-
bi¢ 5, Horvat, Franic, Seri¢, Pasi¢nik 7,
Naukovich 5, Tatari 7.

Prva hrvatska nogometna liga - 22. kolo

Osvojen vazan bod u Splitu

HAJDUK - SLAVEN BELUPO 1:1 (1:0)

Uzlaznitrend nogometa3a Slaven Be-
lupa se nastavlja. U 22. kolu Prve
hrvatske nogometne lige Slavenasi su
na gostovanju u Splitu osvojili vazan
prvenstveni bod.

Utakmica je pocela stalnim pritiscima
Hajdukovih nogometa3a, ali koprivni-
¢ka obrana imala je odgovore na te
pritiske. No, nakon 3to su Vrucina i
Mumlek propustili vrlo izglednu priliku,
Hajduk preko Hrgovica dolazi u vod-
stvo. Nakon toga Slavenasi imaju vise
inicijative i Cesto prijete preko svojega
najraspoloZenijeg nogometasa Vrucine.
U 52. minuti Vruc¢inu s leda rusi nekadas-
nji Slavena$ Gal i rijecki sudac Vuckov
pokazuje na bijelu to¢ku. Sigurni realiza-
tor bio je Mumlek. Nakon toga pogotka
igra se primirila s obje strane. Normalno
da su navija¢i Hajduka ocekivali vise,
nadali su se trecoj uzastopnoj pobjedi i
demantiranju pri¢e o sigurnom neodlu-
¢enom rezultatu koja se cijeli tjiedan
najavljivala u tisku. No, na kraju je ipak
ostalo neodlu¢eno, a s tim rezultatom
Hajduk se plasirao u Ligu za prvaka, a
Slaven ce ostatak nogometne sezone
igrati u Ligi za ostanak.

- Teska je ovo utakmica bila za obje
momcadi, posebno za Hajduk. Mi smo
svoju pogresku mogli ispraviti, ali Haj-
duk nije. Susret je bio kvalitativnolos, $to
je cesto kada je ovako veliki ulog u igri.
Nakon poravnanja rekao sam svojim
igra¢ima - Cuvajte rezultat i loptu, jer to
je bio jedini nacin pariranja Hajduku na
Poljudu - rekao je trener Slaven Belupa
Elvis Scoria.

- Najvaznije je da smo ostali nepobije-
deni na jednom od najteZih gostovanja i
uhvatili bodovni priklju¢ak za klubovi-
ma koji s nama nastavljaju borbu za
prvoligaski ostanak. U susretu s Hajdu-
kom imali smo vise povoljnih prigoda,
bili blize pobjedi, iako smo zadovoljni i
neodluc¢enim rezultatom. Sve price o
dogovaranju rezultata za mene su glu-
post i na njih se ne treba obazirati. Zasto
Slaven Belupo ne bi mogao ostati nepo-
bijeden kod Hajduka, ako smo u dvije
utakmice prije toga uvjerljivo nadigrali i
svladali Varteks i Osijek, koji su takoder
u Ligi za prvaka. Nasa momcad sigurno
je kvalitetnija i jaca nego sto pokazuje
trenuta¢ni plasman. Da smo u jesen-
skom prvenstvu igrali kao sto igramo

BOJ Vrucina - najbolji u redowma
sve boljeg Slavena

sada, kada nas vodi odli¢an trener Elvis
Scoria, uvjeren sam da bismo zavr3nicu
prvenstva doc¢ekali medu Sest najboljih
klubova - rekao je nakon utakmice naj-
bolji pojedinac susreta Bojan Vrucina.

Protiv Hajduka za Slaven Belupo su
igrali: Nikoloski, Bosnjak, Radelji¢, Bo-
drusic, Pejic, Musa, Kova¢, Mumlek,
Bozac, Vruc¢ina (od 80. Dunkovic) i
Dodik. B. F.

Tablica - Liga za ostanak

Pula S.C. 22 8 4 10 29:26 28
Zagreb 22 8 3 11 19:27 27
Cibalia 22 7 5 10 24:35 26
SlavenBelupo 22 5 7 10 29:38 22
Inter 22 6 4 1217334 22
Medimurje 22 5 6 1126143 21

Parovi 23. kola (18. 3): Pula S.C. -
Medimurje; Zagreb - Inter; Cibalia -
Slaven Belupo

UBIUDR Podravke - natjecanje u kuglanju

U konkurenciji 14 sastava

Za natjecanje u kuglanju u sklopu
sportskih susreta koje provodi Udruga
branitelja, invalida i udovica Domovin-
skog rata Podravke prijavilo se 14 ekipa
radnika Podravke. Kuglacko nadmeta-
nje odrzat ce se u subotu 25. ozujka na

kuglani Zeljeznicar u Koprivnici, a po-
¢et Ce u 8 sati. Za sastav nastupat ce Sest
igraca (plus pricuve), a bacat ce se 6x30
hitaca. U slucaju istog broja srusenih
¢unjeva bolje plasirana ekipa bit e ona
s boljim ¢iscenjem.

Raspored bacanja; 8,00 sati: Voce I -
Voce 11, 9,30: BiZzoni - Okruglice, 11,00:
Linolada - Dje¢ja hrana, 12,30: Vegeta [
-Vegeta II, 14: Studenac - Danica, 15,30:
Logistika - Munjosprem, 17: Mlin - Be-
lupo Ludbreg. S.P.

Kuglanje - ¢etvrtzavrsnica Lige prvakinja

Kuglacice Podravke
pobijedile i u Slovackoj

Podbrezova - Podravka 3:5 3258:3326 (10,5:13,5)

Ni pet slovackih reprezentativki, nase tek dvije, nije poplasilo kuglacice Podravke
da ostvare jo$ jednu medunarodnu pobjedu, da odigraju hrabro i profesionalno.
1z koprivni¢kog ogleda imale su 8:0, rezultat koji im je garantirao prolaz na Final
four. Odigrale su mirno i bez opterecenja, iako su uzvrat mogle shvatiti kao ugodan
izlet. Odlicnom igrom pokazale su i Slovakinjama da su zasluZzeno u samom
europskom vrhu. Podravka je ostvarila sjajan uspjeh i nastavila kontinuitet
europskih finala.

Dvoboj je bio dosta ujednacen, sve tri serije zavrsile su po 1:1, ali je Podravka u
ukupnom zbroju ¢unjeva ostvarila 68 cunjeva prednosti. Marina Ivancic je opet bila
Zrtvovana, zaigrala je protiv legendarne Kucharove, ponajbolje svjetske kuglacice.
Marina joj je izvrsno parirala, u setovima odrzala 2:2, ali je Kucharova ukupno
srusila 18 ¢unjeva vise. Zeljka Orehovec, svjetska prvakinja i rekorderka, ne moze
zakazati na euro stazama, uvijek pokazuje svjetsku kvalitetu. Svoju protivnicu
nadigrala je s maksimalnih 4:0, sa ¢ak 74 ¢unja prednosti.

U drugoj seriji Valigurova, ponajbolja slovacka reprezentativka, nije imala svoj
dan, srusila je tek skromnih 519 cunjeva. No, Verica Vucic to nije iskoristila (493),
bas kao i Marina, ostvarila je 2:2, ali je Slovakinja srusila 26 ¢unjeva vise. Durdica
Lukac je izvrsnom igrom i rezultatom, opet uz 2:2, nadigrala jos jednu reprezen-
tativku. Nakon 2:2 i 50 ¢unjeva u korist Podravke pobjeda se smijesila koprivnickim
kuglac¢icama. U trecoj seriji Ljiljana Picer uvjerljivo gubi od reprezentativke
Micanove, tek jedan set odigrala je nerijeseno. Zavr3ni udarac Slovakinjama zadala
je sjajna Marija Zver, bila je opet prvo ime utakmice, srusila je najvise, odlicnih 590
cunjeva.

Za tri tjedna Podravka ce na finalnom turniru u rumunjskom gradu Hunedoari
pokusati osvojiti jednu od medalja - 1. i 2. travnja u velikom obrac¢unu natjecat ce
se trenutno Cetiri najbolje europske ekipe: to su uz Podravku rumunjski Electro-
mures, stari poznanik Podravkasica i glavni favorit za zlato, becki BBSV Wien,
sjajna ekipa, kombinacija austrijskih reprezentativki sa dvije odli¢cne Madarice i
autsajder, slovacki KK Tatran, koji je po kvaliteti «<zalutao» u ovu konkurenciju. Za
Podravku bi sjajan zdrijeb u poluzavrsnici bio upravo KK Tatran, tada bi srebro bilo
izvjesno, pa onda borba za europsko zlato...

Rezultati: Kucharova - Ivancic 1:0 (2:2, 554:536), Turcanova - Orehovec 0:1 (0:4,
510:584), Valigurova - Vugic 1:0 (2:2, 519:493), Vankova - Lukac 0:1 (2:2, 567:587),
Micanova - Picer 1:0 (3,5:0,5 559:536), Babelova - Zver 0:1 (1:3, 549:590).

Ove subote nastavlja se prvenstvo - kuglaci (12 sati) igraju protiv posljednjeg
Zanatlije iz Slavonskog Broda, dok ce kuglacicama u Koprivnici “zasijati”
zagrebacko Sunce (15 sati). Zeljko Semper

Blanka Vlasi¢ druga na Svjetskom prvenstvu

Cestitke i od Podravkasa

Hrvatska atleticarka i zastitno lice Podravkine
izvorske vode Studene Blanka Vlasic¢ osvojila je u
nedjelju srebrnu medalju na Svjetskom dvoran-
skom atletskom prvenstvu u Moskvi. Iako je to
njezin definitivno najveci uspjeh u karijeri, Blan-
ka nije bila do kraja zadovoljna, jer je smatrala da
je mogla doci i do zlatne medalje. Ipak, najbitnije
je da se Blanka uspjesno vratila nakon teske
bolesti i da je ponovno u samom svjetskom vrhu
skoka u vis.

U zra¢noj luci Pleso u Zagrebu Blanku su pri
povratku iz Moskve, uz brojne novinare, doc¢ekali
i Hrvoje Bilu§ i Andrea Masnec iz Podravke te joj
Cestitali i urucili prigodne poklone Podravkinih
proizvoda.

Susret - Zdravko Miklosi¢, kugla¢ prvoligasa Podravke

Sportski zenit u petom desetljecu

Pise i snimio: Slavko Petri¢

Najbolji kugla¢ prvoligasa Podravke i
prvo kuglaéko ime Koprivniéko krize-
jednom skrenuo pozornost koprivni-
¢ke sportske javnosti prilikom nedav-
nih izbora za najbolje gradske i Zupanij-
ske sportase. U oba izbora bio je nomi-
niran na izbornoj listi $to nedvojbeno
govori da se radi o izuzetnom kuglacu
koji je, u svom petom Zivotnom dese-
tljecu, to i shvatio kao krunu za sve §to
je utkao u sport s kojim se poceo baviti
vrlo rano. Dvije godine za redom prvak
je Zupanije pojedinacno, te u paru s
Betlehemom (prosle) i Vucicem (ove
godine). Kuglacke staze zavolio je 1970.
kada je kao Sesnaestogodidnjak zako-

racio u drusdtvo Podravkinih kuglackih
veli¢ina i trebalo mu manje od sto dana
da ude u prvi sastav. Jedno razdoblje
proveo je u tada kvalitetnijem koprivni-
¢kom Grozdu, dok je sve ostalo posve-
tio Podravki, gdje je sada i okosnica
prvoligaskog sastava i klupski rukovo-
ditelj i trener u 8koli kuglanja. Prvoliga-
ske ¢unjeve poceo je rusiti s prvim
ulaskom Podravke u najelitnije drustvo
1994. godine, a medu velikim rezultati-
ma koje je postigao najveci je 691 ¢unj
na utakmici s Vrlikom iz Splita. Drag mu
je posebno i rezultat od 925 s kojim je
skinuo SterZajev rekord koprivnicke
kuglane za deset ¢unjeva. Domovinski
rat i sudjelovanje u pricuvnom sastavu
policije obiljezili su mu ratno vrijeme
nakon ¢ega je i otidao u invalidsku

Zdravko Mlklo§|C

mladi igra¢, ali vec¢ prvoligaskih
vrijednosti. Po rezultatima sam najbolji
kugla¢ momcadi, ali mislim da to nisu

mirovinu. Slijedile su Cetiti godine ne-
kuglanja, ali i povratak u kojem su se
poslozile “kockice”. Rezultiralo je to

povratkom Podravke u prvoligasko na-
tjecanje gdje se trenutno vodi borba za
opstanak.

Zdravko ima i nasljednice s kojima se
ponosi. K¢éi Marina je kuglacko znanje
iskazala osvojivdi u dresu Podravke
juniorsko europsko srebro, dok Gorda-
na visoko kotira u sastavu kuglacica
Koprivnice, a i unuk vec naveliko ko-
trlja kugle.

- Ova sportska priznanja osobno sma-
tram svojim Zivotnim djelom. Osjecam
to kao svojevrsnu zahvalu za moje
angaziranje u sportu koje zaokruZzeno
iznosi trideset godina. Posvetio sam se
i radu s mladima u koprivnickoj §koli
kuglanja i uzivam kada vidim da svaki
dan stasaju novi klinci koji e zamijeniti
nas. Jedan od najboljih primjera napre-
dovanja je Goran Segerec, Podravkin

moji dometi i da ima prostora za jo§
bolje kuglanje. I danas puno vjezbam,
a treniranje u kuglanju, koji je, uvjetno
re¢eno, pojedinacni i izuzetno zahtje-
van sport, smatram vaznijim od golog
talenta. Kuglanje danas vise nije sport
kakav je bio prije. Za neprepoznati.
Uvijeti su drugaciji, bolji, rezultati su sve
izda3niji i to je ono $to je izazov za
mlade - kaze Zdravko.

Sportas koji je snage odmjeravaois
vrhunskim hrvatskim kugla¢ima “in-
ventar” je koprivni¢ke kuglane. Da bi
bio u kuglanju od glave do pete
polozZio je i sudacki ispit tako da je
cijelim bicem u sportu gdje nije rekao
posljednju rije¢. Iskustvo i psihicku
spremu smatra izuzetno vaznima i basg
u tome se i prepoznaju bolji od manje
uspjesnih kuglaca.
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U Tvornici Kalnik izvuc¢eni dobitnici 2. kruga nagradne igre za Podravkase

Najvise srece (kompjutera)
zaposlenicima Kalnika

Tvornica Kalnik u Varazdinu bila je
ove srijede domacin drugog kruga
izvlac¢enja nagradne igre u kojoj su se
izvlacili dobitnici 25 kompjutera te
dvije «wezerve». U ovom krugu su se
moglijaviti samo zaposlenici Podravke
¢ije radno mjesto nije Koprivnica, a to
je ucinilo njih 191 iz svih predstavni-
stava (Dubrovnik, Split, Zagreb...) te
dislociranih tvornica (Umag, Lipik, Va-
razdin, Porec¢). Pod budnim okom
komisije nagrade je, i ovaj put elek-
tronskim putem, najsretnijima donije-
la organizatorica proizvodnje u Kalni-
ku Ljiljana Kosi¢. Pokazala se sretnom
bas za svoje kolege iz Kalnika, jer ih se
¢ak 11 naslo medu dobitnicima. Se-
dam je dobitnika iz Tvornice Studenac
u Lipiku, 4 su iz Umaga, po dva su iz
Zagreba te Dubrovnika, dok je jedan
dobitnik iz Splita. Zanimljivo je da su
iz Dubrovnika od 5 prijavljenih Po-
dravkasa dvojica i dobitnici nagrada.

- Bas sam zadovoljna, odli¢na nagra-
da. Tako imam doma kompjuter za
starije dijete, ovaj ¢e odli¢cno doci.
Mlade dijete mi krece u skolu i sjajno
je 8to ¢e od malih nogu imati svoj
komjuter - rekla je Andreja Bezjak iz
Kalnika, koja je zajedno s jos podosta
svojih kolegica i kolega prisustvovala
izvlacenju.

Tako je ova nagradna igra zavsena,
no Nikola Tomas iz Informatike naja-
vio je kako ce se kroz nekoliko mje-
seci organizirati jo$ jedan krug. Cinje-
nica da se sveukupno u ovom krugu
javilo vide od 1500 Podravkasa govori
da ce zasigurno i u drugom krugu
pobuditi velik interes zaposlenika.

A. K.

a— g

Ljiljana Kosi¢ izvukla je 27 dobitnika kompjutera

Dobitnici kompjutera:

1. Tomica Strganac - Studenac Lipik

2. Zeljka Radetic - Tvornica povrca
Umag

3. Marija Bara¢ - Studenac Lipik

4. Stefica Sokol - Kalnik

5. Renata Novak - Studenac Lipik

6. Mirjana Keleminec - Tvornica
povrca Umag

7. Stanislav Placko - Kalnik

8. Zdravko Pintek - Kalnik

9. Sandra Horvat - Trziste RH Zagreb

10. Mirjana Matek - Trziste RH Lipik

11. Tugomir Horvat - Kalnik

12. Tatjana Vrbanic - Kalnik

13. Mijo Petric - Trziste RH Dubrovnik

14. Dario Helebrant - TrZiste zapadne
Europe i prekooceanskih zemalja

15. Vinka Sakic - Trziste RH Dub-
rovnik

16. Bozidar Sabo - Studenac Lipik

17. Danijela Tolar - Tvornica povrca
Umag

18. Ljiljana Hrastic - Kalnik

19. Ivica Mamic - Studenac Lipik

20. Ivan Pomper - Kalnik

21. Darinka Kosic - Kalnik

22. Andreja Baric - Kalnik

23. Nevio Jurini¢ - Kalnik

24. Franko GriZzanci¢ - Tvornica
povrca Umag

25. Andreja Bezjak - Kalnik

1. rezerva Damir ToS8i¢ - Trziste RH
Split

2. rezerva Vendel Kec¢ - Studenac
Lipik

Nagradna igra za potrosace Dolcele u cijeloj Hrvatskoj

“Dolcela - Slatki dodir fantazije”

Uod¢i Uskrsa, u vrijeme pojacane
potrosnje slastica, marketinski tim za
kategoriju Slastice, snack i mlinarske
proizvode odlucio je nagraditi vjerne
potrodace Dolcele i one koji ¢e to tek
postati organiziranjem nagradne igre
pod nazivom “Dolcela - Slatki dodir
fantazije”.

Nagradna igra u trajanju od 15. 3. do
15. 5. 2006. bit ce organizirana na
cijelom teritoriju Hrvatske s ciljem
poticanja na kupnju Dolcela praska-
stih slastica, povecanja trzisnog udje-
la, Sirenja na policama trgovina te
povecanja poznatosti marke Dolcela i
njene percepcije kao neizostavne “sla-
tke pomocnice” u kuhinji moderne

domacice, koja za svoju obitelj zeli
najbolje, a to je Dolcela.

Detaljnije informacije o nagradnoj
igri mogu se pronaci na letku na
prodajnom mjestu, na promo Kkutiji
Dolcela koja ce se prodavati na svim
vecim prodajnim mjestima u Hrvatskoj
te na Podravkinim internet stranicama
www.podravka.com i www.coolina-
rika.com.

Buduci da u ovoj nagradnoj igri ne
mogu sudjelovati zaposlenici i umi-
rovljenici Podravke, za njih ce tijekom
travnja biti organizirana interna nag-
radna igra.

Tim za kategoriju Slastice, snack i
mlinske proizvode

Slatki dodis fA0Azie

o2

Recept tjedna:

Samoborski kotleti

Sastojci za 4 osobe:

800 g svinjskih kotleta

sol

papar

100 ml ulja

600 g krumpira

5 ¢ednja Cesnjaka

2 zlice nasjeckanog persina

200 ml vode

1 ZliCica Vegete

Postupak:

Kotlete zarezite po rubovima, malo
istucite, posolite i pospite svjeze mlje-
venim paprom.

Ispecite ih tako da dobiju rumenu
boju, te ih izvadite i slozite u drugu
posudu.

Na istom ulju ispecite krumpir, nare-
zan na velike ploske.

Nasjeckani ¢esnjak i persin popecite
na 2 zlice ulja, zalijte vodom i dodajte
Vegetu. Prokuhajte i prelijte preko
kotleta.

Peceni krumpir posloZite oko kotle-
ta i pirjajte na laganoj vatri desetak
minuta.

Posluzivanje:

Posluzite uz salatu po Zelji.

cool

HRAMNA, ZABAVA, DRUZENJE - LVLIEK SA SACEM

Savjet:

Ovojelo pripremite neposredno prije
posluZzivanja.

Vrijeme pripreme: 1 sat.

| NA SILIKU

Zenama su pokazane fotografije
muskaraca koji su sli¢no izgledali i
pokazali su im biografije koje su
napisali. Zenama su bili simpati¢niji
muskarci, koji su napisali duhovite
biografije. Zene smatraju da su duhoviti
muskarci drustveno prilagodljiviji, da
su duhoviti inteligentniji, ali da im je
teze vjerovati.

Dosao Ivica u Osijek na taksi
stajaliSte i upitao taksistu:

- Koliko je vozZnja do Dakova?

- Sto kuna!

- Ali ja imam samo 80!

- Onda nista.

- Ajel ti mene mozes voziti za tih
80, pa dokle dodemo?

I tako oni krenu...

Kadasu dosli nekoliko kilometara
prije Dakova kaZe taksist:

- Tvojih 80 kuna ovdje isticu!

- Ali, pobogu, ki$a pljusti, a to je Priprema: Vojo Siljak
jos samo par kilometara!

- Van! - rece taksista... i izbaci putnika!

Nakon tjedan dana dolazi taj isti Ivica opet na taksi stajaliste. Ovaj

puta bilo je desetak taksija, a onaj od proslog tjedna je zadnji u redu...
Ivica ode prvome taksistu:
- Evo ti 100 kuna za voZnju do Pakova i jos 100 ako mi ga popusis!
- Mars, pedercino!

Ode Ivica kod drugog taksiste s istim prijedlogom. ObiSao je sve
taksiste i svi su ga potjerali. A onda je dosao kod zadnjega, onog od
jucer, pa mu rece:

- Evo ti 100 kuna i jos ¢u ti dati 100. Vozi me u grad, ali prodi slobodno
pokraj svojih kolega i masi im s novcem!

Ulazi gospodin u svoj omiljeni restoran i sjedne na uobicajeno
mjesto. Baci pogled na cijeli restoran i... ugleda lijepu Zenu koja je
sjedila sama za jednim stolom. Gospodin pozove konobara i zamoli ga
da prekrasnoj Zeni odnese bocu najboljeg i najskupljeg vina. Muskarac
je bio uvjeren da je, ukoliko ona prihvati njegovu gestu, pred njima
veoma zanimljiva i obecavajuca vecer. Konobar odnese bocu vina za
gospodin stol:

- Ovo je ljubazna gesta gospodina koji sjedi za onim stolom.

Zena pogleda bocu veoma hladno i na papiricu posalje poruku:

- Dabih prihvatila bocu vina, koju ste mi Vi ljubazno ponudili, trebali
biste u garazi imati Mercedes, u banci milijun dolara i u hlacama 20
centimetara!

Nakon $to je procitao poruku, gospodin odgovori:

-Dabih izagao ususret Vasoj ljubaznojzamolbi, mogao bih, eventualno,
prodati moj Ferrari Modena, pa ¢ak i moj Rolls-Royce, tako da mi u
garaZi ostane samo Mercedes 600SEL. Mogao bih investirati ili pak
donirati 19 od 20 milijuna dolara, koje drZim na ra¢unu u banci. Ali...
ni za §to na svijetu, pa ¢ak ni za tako lijepu i privla¢nu Zenu kao §to ste
Vi, ne bih odrezao 5 centimetara onoga $to imam u hlacama! Budite
tako ljubazni i vratite mi moje vino!

Pri¢aju dva poznanika:
- Jesi ¢uo da sad u banci daju kredite bez jamaca?
S Ma zajebi to, tko ce onda vracat kredit?

HOCE LI PREZIVIETI
Jo% JEDNU REFORMU ?

$70 MISLITE |,

Crta: Ivan Haramija - Hans




