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Rezultati poslovanja Grupe Podravka \
za razdoblje 1.-03. 2020.



Snazan rast prihoda u prvom kvartalu 2020. godine

u HRKm . . . .
Prihodi od prodaje po segmentima
2.000 -
+20,8%
1.500 -
1.229 +19,1%
1.000 -

500

O .
Grupa Prehrana
Grupa Podravka ostvarenje u 1.-3. 2020.1.2; Prehrana ostvarenje u 1.-03. 2020.12:
* Vlastiti brandovi — 21,6% visi prihodi, * Vlastiti brandovi — 20,9% viSi prihodi, uslijed rasta potraznje

za prehrambenim proizvodima. Rast prihoda ostvarili su svi
» Ostala prodaja — 12,8% visi prihodi, . . . o . L
poslovni programi, od kojih su najveéi apsolutni rast imali

. Ukupno Grupa Podravka — 20,8% vidi prihodi. poslovni programi Kulinarstvo te Zito i Lagris,
» Ostala prodaja — 4,3% nizi prihodi, kao rezultat pada prodaje
trgovacke robe na pojedinim trzistima,

* Ukupno Prehrana — 19,1% visi prihodi.

= 1Q 2019.
= 1Q 2020.

+27,7%

Farma

Farmaceutika ostvarenje u 1.-03. 2020.12:

Vlastiti brandovi — 25,2% visi prihodi, uslijed rasta potraznje

za farmaceutskim proizvodima,

Ostala prodaja — 37,9% viSe prihode, uslijed rasta prodaje

trgovacke robe na trzisStima Bosne i Hercegovine te Hrvatske,

Ukupno Farmaceutika — 27,7% viSi prihodi.

1S obzirom na asortiman Grupe Podravka, tijekom mjeseca ozujka doslo je do povec¢ane potraznje za pojedinim prehrambenim i farmaceutskim proizvodima, ¢ime je pozitivan trend poslovanja i rasta prinoda od prodaje iz prva
dva mjeseca snaznije potaknut i u mjesecu ozujku. Utjecaj situacije uzrokovane COVIDom-19 na kretanje prihoda od prodaje zasigurno je bio znacajan, medutim nije ga moguce jasno razgraniciti od utjecaja redovne potraznje za

proizvodima.
2pPostoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-3. 2020. u usporedbi s 1.-3. 2019.
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Dvoznamenkasti rast prodaje svih poslovnih programa

u HRKm Prihodi od prodaje po poslovnim programima i kategorijama m1Q 2019.

400 - m1Q 2020.
+14,5%
+20,9%
300 + 269 265
+23,8% +18,8%
200 - +14,5% [ +12,8% |
159
+44,2%
115 118 +31,5% 134 +55,4% 111
100 98
100 + 79
55 52 69 44
O i ~
PP Zito i Lagris PP Kulinarstvo PP Djecja hrana PP Podravka hrana PP Mesni proizvodi PP Riba Lijekovi na recept Bezreceptni program Ostala prodaja
Ostvarenje poslovnih programa.i kategorija u 1.-3. 2020.1%: « PP Mesni proizvodi, jela i namazi (44,2%) — rast prodaje kategorija Konzervirana gotova jela,

. Pastete, Kobasice i Naresci, a rast je ostvaren u svim regijama u kojima je asortiman prisutan,
+ PP Zito i Lagris (+14,5%) — rezultat rasta potraznje povecéane potraznje i prodaje svih kategorija,
. i + 0, — I i 7nie i I 1 I I
ponajvise Riza, BrasSno i Tjestenina. Najveci doprinos rastu prihoda doSao je od regija Adria te PP Riba (+31,5%) — porast prinoda uslijed rasta potraznje i prodaje kategorija Tuna i Sardina,
kao rezultat je tradicionalno veée potraznje za ribljim proizvodima u razdoblju korizme,
Centralna Europa,
+ Lijekovi narecept (+18,8%) — najznacajniji rast na trzistima Hrvatske te Bosne i Hercegovine,
* PP Kulinarstvo (+20,9%) — rast u svim regijama osim regije Nova trzista, a najveéi doprinos i ) . . _
» Bezreceptni program (+55,4%) — rast prihoda potkategorije OTC lijekovi, ponajviSe na trzistu
rastu dolazi od poveéane potraznje i prodaje u kategorijama Dodaci jelima i Juhe, ] ) ) ]
Hrvatske na $to je znacajno utjecala poveéana potraznja i prodaja brandova Lupocet te Neofen,
+ PP Djeéja hrana, slastice i snack (+14,5%) — rast prodaje uslijed povecane potraZznje i prodaje ) _ i _
+ Ostala prodaja (+12,8%) — porast prodaje trgovacke robe drudtva Farmavita, dok je na segment
u kategorijama Djecja hrana i Praskaste slastice. Rast svih regija, osim regije Nova trZista, ) i )
Prehrane negativno utjecalo zatvaranja 3kola, vrtica te HoReCa kupaca na trZiStu Hrvatske

. 0 . . . - . .
PP Podravka hrana (+23,8%) — rast svih kategorija, ponajviSe Rajcica, Povrée i Brasno, a nastavno na pojavu COVIDa-19 te niza potraznje i prodaje Lagris trgovacke robe.

najznacaijniji rast prihoda ostvaren je u regijama Adria i Centralna Europa,

1S obzirom na asortiman Grupe Podravka, tijekom mjeseca ozujka doslo je do povec¢ane potraznje za pojedinim prehrambenim i farmaceutskim proizvodima, ¢ime je pozitivan trend poslovanja i rasta prinoda od prodaje iz prva
dva mjeseca snaznije potaknut i u mjesecu ozujku. Utjecaj situacije uzrokovane COVIDom-19 na kretanje prihoda od prodaje zasigurno je bio znacajan, medutim nije ga moguce jasno razgraniciti od utjecaja redovne potraznje za
proizvodima.

2pPostoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-3. 2020. u usporedbi s 1.-3. 2019.
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Znacajan rast regije Adria i Centralna Europa

u HRKm

1.000 -

| +247% |

877

800

600

Prihodi od prodaje po regijama

= 1Q 2020.
= 1Q 2019.

400

+7,6% |

+24,2%

200

Adria

Centralna Europa

Ostvarenije regija u 1.-3. 2020.1.2:

Adria (+24,7%) — prihodi Prehrane visi su 22,1%, uslijed rasta svih poslovnih programa; prihodi

Farmaceutike visi su 34,2% ponajviSe uslijed rasta prodaje OTC lijekova,

Centralna Europa (+24,2%) — prihodi Prehrane visi su 25,9% uslijed rasta prihoda svih PP-a,
ponajvise PP Zito i Lagris te Kulinarstvo; Segment Farmaceutike ostvario je ukupan rast prihoda

od 13,3%, uslijed rasta prodaje lijekova na recept na trzistu Ceske,

Zapadna Europa i prekooceanske zemlje (+7,6%) — prihodi Prehrane visi su 7,3% kao rezultat
rasta prodaje svih PP-a ponajviSe PP Kulinarstvo i Mesni proizvodi, jela i namazi; segment

Farmaceutike je ostvario rast prihoda za HRK 0,4m (+184,2%) zbog prodaje lijekova na recept,

ZE i prekooc.

| -0,8%

| -31,8% |

Isto¢na Europa Nova trzista

Isto€na Europa (-0,8%) — prihodi Prehrane nizi su 8.5%, gdje je rast prihoda PP Kulinarstvo, te
ostalih PP-a kompenzirao je pad prihoda PP Podravka hrana uslijed nize prodaje kategorije
Zamrznuto povrée, U segmentu Farmaceutike ostvaren je rast prihoda od 5,8% zahvaljujuéi
kontinuiranom rastu potraznje za Belupovim proizvodima u kategoriji lijekova na recept,

Nova trzista (-31,8%) — prihodi Prehrane nizi su HRK 1,4m (-31,8%) Sto je posljedica nizih

prihoda PP Kulinarstvo te Djecje hrane, slastica i snack.

1S obzirom na asortiman Grupe Podravka, tijekom mjeseca ozujka doslo je do povec¢ane potraznje za pojedinim prehrambenim i farmaceutskim proizvodima, ¢ime je pozitivan trend poslovanja i rasta prinoda od prodaje iz prva
dva mjeseca snaznije potaknut i u mjesecu ozujku. Utjecaj situacije uzrokovane COVIDom-19 na kretanje prihoda od prodaje zasigurno je bio znacajan, medutim nije ga moguce jasno razgraniciti od utjecaja redovne potraznje za
proizvodima.

2pPostoci u tekstu odnose se na ostvarenje u 1.-3. 2020. u usporedbi s 1.-3. 2019.

30. travnja 2020.
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Profitabilnosti Prehrane pod utjecajem strukture prodaje i cijena sirovina i materijala

Prehrana IZVJES NORMALIZIRANO?

(u HRKm) 1.-3. 2019. 1.-3. 2020. A % 1.-3. 2019. 1.-3. 2020. A %
Prihodi od prodaje 816 971 155 19,1% 816 971 : 155 19,1%
Bruto dobit 287 337 50 17,2% 287 337 : 50 17,2%
EBITDA 115 148 33 28,5% 115 149 33 28,7%
EBIT 79 110 31 39,2% 80 110 31 39,5%
Neto dobit nakon MI 63 87 24 38,8% 63 88 ] 25 39,1%
Bruto marZa 35,2% 34,7% -54 bb 35,2% 34,7% -54 bb
EBITDA marza 14,2% 153% | +112 bb 14,2% 153% | +115 bb
EBIT marza 9,7% 11,3% +163 bb 9,7% 11,3% +166 bb
Neto marza nakon Ml 7,7% 9,0% +128 bb 7,7% 9,0% +130 bb

Profitabilnost segmenta Prehrane u 1.-3. 2020.:

* Bruto dobit — viSa 17,2% kao rezultat zna¢ajno visih prihoda od prodaje, dok ostvarena bruto marza iznosi 34,7%. uslijed razli¢ite strukture prodaje te nepovoljnog kretanja cijena sirovina i materijala. U
strukturi prodaje porastao je udio asortimana koji ima profitabilnost nizu od prosjeka Prehrane, dok istovremeno procijenjen utjecaj kretanja cijena sirovina i materijala u 1.-3. 2020. iznosi negativnih 12 mil.
kuna?, $to se ponajviSe odnosi na suseno povrée i meso,

* EBIT — lzvjestajna EBIT je visa 33 mil. kuna, dok je normalizirana visa 31 mil. kuna. Znacajan utjecaj imao je rast troSkova povezanih uz kretanje prodaje (logistika i distribucija), nepovoljno kretanje
te€ajnih razlika iz odnosa s kupcima i dobavlja¢ima (-7 mil. kuna u 1.-3. 2020.; +3 mil. kuna u 1.-3. 2019.) te rast troskova zaposlenika za 10 mil. kuna (+5,5%) §to je dijelom rezultat jednokratne nagrade
zaposlenicima u proizvodnom, logistiCkom i distributivnom segmentu,

* Neto dobit nakon MI — izvjeStajna neto dobit nakon Ml vida je 24 mil. kuna, dok je normalizirana viSa 25 mil. kuna u odnosu na usporedno razdoblje. Utjecaj na neto dobit nakon MI imalo je nepovoljno
kretanje te€ajnih razlika po kreditima (-5 mil. kuna u 1.-3. 2020.; +1 mil. kuna u 1.-3. 2019.), &to je ublazeno viSim financijskim prihodima te nizim financijskim troSkovima. Porezna obveza je visa za 4 mil.

kuna.
INormalizirano za jednokratne stavke.
2Dobiveno kao utro$ene kolic¢ine sirovina i materijala u 1.-3. 2020.*cijene iz 1.-3. 2020. — utro$ene koli¢ine sirovina i materijala u 1.-3. 2020.*cijene iz 1.-3. 2019.

30. travnja 2020.
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Niza profitabilnost Farmaceutike rezultat je strukture prodaje i te€ajnih razlika

Farmaceutika IZVJES NORMALIZIRANO?

(u HRKm) 1.-3. 2019. 1.-3. 2020. A % 1.-3. 2019. 1.-3. 2020. A %
Prihodi od prodaje 202 258 | 56 27,7% 202 258 | 56 27,7%
Bruto dobit 97 121 | 24 24,5% 97 118 | 21 21,6%
EBITDA 41 29 (12) (29,7%) 41 26 (15) (36,6%)
EBIT 26 13 (12) (48,3%) 26 10 (15) (59,4%)
Neto dobit nakon M 17 4 (14) (78,5%) 17 2 (15) (89,6%)
Bruto marza 48,0% 46,7% 121 bb 48,0% 45,6% 231 bb
EBITDA marza 20,3% 11,2% | -914 bb 20,3% 101% | -1023 bb
EBIT marza 12,6% 5,1% 752 bb 12,6% 4,0% 861 bb
Neto marza nakon Ml 8,5% 1,4% -710 bb 8,5% 0,7% -785 bb

Profitabilnost segmenta Farmaceutike u 1.-3. 2020.:

* Bruto dobit — izvjestajna je visa 24,5% , dok je normalizirana vi$a za 21,6%, kao rezultat znac¢ajno visih prihoda od prodaje. Bruto marza istodobno iznosi 46,7% $to je nize u odnosu na usporedno

razdoblje uslijed ostvarene strukture prodaje te reklasifikacije odredenih naknada za razne promotivne i marketinske aktivnosti. U strukturi prodaje porastao je udio prodaje trgovacke robe, koja ima nizu

profitabilnost od vlastitih brandova,

+ EBIT — izvjeStajna operativna dobit je niza 12 mil. kuna, dok je normalizirana niza 15 mil. kuna. Znacajan utjecaj doSao je od izrazito nepovoljnog kretanja te€ajnih razlika po kupcima i dobavlja¢ima (-27

mil. kuna u 1.-3. 2020.; +8 mil. kuna u 1.-3. 2019.) te u manjoj mjeri od rasta tro8kova osoblja za 2 mil. kuna (+3,4%),

* Neto dobit nakon MI — izvjeStajna neto dobit je niza 14 mil. kuna, dok je normalizirana neto dobit nakon Ml niZza 15 mil. kuna. Negativan utjecaj imalo je nepovoljno kretanje te€ajnih razlika po kreditima

(-6 mil. kuna u 1.-3. 2020.; -1 mil. kuna u 1.-3. 2019.), §to je ublaZzeno viSim financijskim prihodima te nizim financijskim troSkovima. Porezna obveza je niza za 3 mil. kuna.

INormalizirano za jednokratne stavke.
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Profitabilnost Grupe pod utjecajem strukture prodaje oba segmenta

Farmaceutika IZVJESTAJNO NORMALIZIRANO?

(u HRKm) 1.-3. 2019. 1.-3. 2020. A % 1.-3. 2019. 1.-3. 2020. A %
Prihodi od prodaje 1.017 1.229 211 20,8% 1.017 1.229 : 211 20,8%
Bruto dobit 384 457 73 19,1% 384 454 : 70 18,3%
EBITDA 157 177 21 13,2% 157 175 18 11,6%
EBIT 104 123 19 17,8% 104 120 16 15,3%
Neto dobit nakon MI 80 91 11 13,5% 80 89 ] 9 11,4%
Bruto marza 37, 7% 37,2% -54 bb 37, 7% 37,0% -77 bb
EBITDA marza 15,4% 144% | -96 bb 15,4% 142% | -117 bb
EBIT marza 10,3% 10,0% -25 bb 10,3% 9,8% -46 bb
Neto marza nakon Ml 7,9% 7,4% -47 bb 7,9% 7,3% -61 bb

Profitabilnost Grupe u 1.-3. 2020.:

= Bruto dobit — izvjestajno raste 19,1%, dok je normalizirana viSa 18,3%, pri ¢emu snazan utjecaj dolazi od oba segmenta poslovanja. TroSkovi sadrzani u prodanim proizvodima pritom su rasli 21,8%, Sto
je na kraju rezultiralo s ostvarenom bruto marzom od 37,2%,

= EBIT — lzvjeStajna EBIT viSa je za 19 mil. kuna, dok je normalizirana operativna dobit viSa za 16 mil. kuna. kao rezultat snaznog rasta prodaje u oba segmenta poslovanja. Negativan utjecaj na EBIT
do$ao je od visih troSkova vezanih uz rast prodaje (logistika i distribucija), izrazito nepovoljnog kretanja tecajnih razlika iz odnosa s kupcima i dobavlja¢ima (-34 mil. kuna u 1.-3. 2020.; +11 mil. kuna u 1.-
3. 2019.) te rasta troSkova osoblja za 12 mil. kuna (+5,0%),

= Neto dobit nakon MI — izvjestajna je visa 11 mil. kuna, dok je normalizirana viSa za 9 mil. kuna. Povrh utjecaja iznad EBIT razine, na neto dobit nakon MI utjecalo je nepovoljno kretanje te¢ajnih razlika

po kreditima (-12 mil. kuna u 1.-3. 2020.; +0 mil. kuna u 1.-3. 2019.), to je ublaZeno viSim financijskim prihodima te nizim financijskim troSkovima. Porezna obveza je visa za 1 mil. kuna.

INormalizirano za jednokratne stavke.
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Ostvarena razina prodaje kompenzirala je rast odredenih operativnih troskova

Kljuéne znacajke operativnih troSkova u 1.-3. 2020:

Operativni troskovi 20. vs. 19. % promjena; 1ZVJESTAIJNO NORMALIZIRANO®|
5 5 = TroSkovi sadrzani u prodanim proizvodima (COGS):

Troskovi sadrzani u prodanim proizvodima (COGS) 21,8% ’ 22,3% ’ » Visi 21,8% (normalizirano su rasli 22,3%) zbog vi$e razine prodaje, strukture prodaje te
rasta cijena sirovina i materijala (procijenjen negativan utjecaj u segmentu Prehrane od

Opdéi i administrativni troskovi (G&A) (0,6%) \ (1,0%) \ 12 mil. kuna). Dodatan utjecaj vi$ih troskova osoblja, $to je djelomiéno rezultat
jednokratne nagrade zaposlenicima,

TroSkovi prodaje i distribucije (S&D) i 7,0% / 7,0% ’ i
- - - = Opéiiadministrativni troSkovi (G&A):

Troskovi marketinga (MEX) 2,1% / 2,1% / + NiZi 0,6% (normalizirano su nizi 1,0%), zbog razli¢ite dinamike kretanja rezervacija za
: l pojedine troSkove i nizih troSkova usluga,

Ostali troskovi / prihodi, neto i 340,3% | 340,3% l :
: : : = Troskovi prodaje i distribucije (S&D):

Ukupno 21,1% / 21,4% / « Visi 7,0%, uslijed ostvarenog rasta prodaje te rasta troSkova osoblja koje je djelomi¢no

rezultat jednokratne nagrade zaposlenicima za iznimne napore uloZene kako bi se

osigurao kontinuitet proizvodnje i redovite opskrbe hranom. prodaje i distribucije,
Normalizirani operativni tro§kovi kao % prihoda od prodaje ——S&D

e MEX . .
16,0% - —G&A = Troskovi marketinga (MEX):
. ea 0 0, i 0, i
14.0% A 13.6% Visi 2,1% (Prehrana +3,3%, a Farmaceutika +0,9%). Od kraja 2019. odredene
promotivne i marketin8ke aktivnosti segmenta Farmaceutike su reklasificirani te ako
0% - —_— 12,1%
12,0% uskladimo usporedno razdoblje za reklasifikaciju, troSkovi marketinga bi u tom
10,0% -~ razdoblju bili niZi za 2 mil. kuna,
8.0% | 7,9%
' 7 2 6,7% = Ostali troskovi/ prihodi, neto:

,90
6,0% A 6,0% + U 1.-3. 2020 iznosili su -31 mil. kuna, dok su u usporednom razdoblju iznosili +13 mil.
4,0% : , kuna na S$to je najviSe utjecalo kretanje te€ajnih razlika iz odnosa s kupcima i

2019. 2020. dobavljagima (u 1.-3. 2020. su bile -34 mil. kuna, u 1.-3. 2019. su bile +11 mil. kuna).

INormalizirano za jednokratne stavke.
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Pad neto duga unato¢€ rastu financijskog duga

Valutna struktura duga na 31. ozujka 2020.

(u HRKm)?! 2019. 1.-3. 2020. % promjene
Financijski dug? 878,0 1.021,1 16,3%
HRK 21,2%
Novac i nov€ani ekvivalenti 55,6 264,9 376,5%
Neto dug 822,4 756,2 (8,0%)
0,
EUR 73,5% CZK1,9%
TroSkovi kamata 14,9 13,7 (8,0%) BAM 2,5%
Neto dug / normalizirana EBITDA 1,6 1,4 (11,2%) Ostalo 0,9%
Normalizirana EBIT / TroSak kamata 20,1 23,1 14,6%
Omijer kapitala i ukupne imovine 65,9% 63,1% -279 bb
Kljuéne znacajke: Komponente neto duga u HRKm na 31. ozujka 2020.
800 - : 756
+ Rast financijskog duga — uslijed rasta kratkoro€nog duga zbog osiguravanja likvidnosti za I
|
nesmetano odvijanje nabavnog i proizvodnog procesa u situaciji poveé¢ane potraznje i 600 :
T |
proizvodnje, 504 !
418 |
= Pad neto duga — uslijed zna¢ajnog porasta novca i nov€anih ekvivalenata, 400 - |
|
|
= NiZzi troSkovi kamata — otplata dijela kredita i refinanciranje po povoljnijim uvjetima, 265 |
200 - '
= Prosje€an ponderirani troSak duga bez obveza za imovinu s pravom koristenja: 99 i
|
* Na 31. ozujka 2019. — 1,0%, 0 I
* Na 31. prosinca 2013. — 4,3%. Dugoroéni dug  Kratkorogni dug Obveze za Financijske ~ Novacinovéanii  Neto dug
imovinu s pravom  obveze po fer ekvivalenti |
koristenja vrijednosti kroz I
|
|

dobit ili gubitak
1Svi pokazatelji RDG-a racunati su na razini zadnjih 12 mj.,a bilan¢ne stavke uzete su na kraju razdoblja,2Dugorocni i kratkoro&ni krediti+ obveze za imovinu s pravom koristenja + financijske obveze po fer vrijednosti kroz RDG.
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Znacajno visa razina neto nov€anog toka iz poslovnih aktivnosti

Kretanje radnog kapitala u bilanci

31. ozujka 2020. /
31. ozujka 20109.

Utjecaj

o

Do porasta zaliha ponajviSse dolazi zbog rasta zaliha sirovina i materijala u
promatranom razdoblju, uslijed povecanja potraznje i obujma proizvodnje poglavito u

Zalihe | 10.0% | ozujku kao rezultat situacije uzrokovane COVIDom-19,
Potragivanja od kupaca i ostala potraZivanja | / 13,8% P Navec_ieno. kr_etvanj_e jeu skladq s razvojem redovnog poslovanja i ostvarenom razinom
: . prodaje u izvjestajnom razdoblju,
Obveze prema dobavlja¢ima i ostale obveze / 20,3% = Navedeno kretanje je u skladu s razvojem redovnog poslovanja.
Neto nov€ani tok iz poslovnih aktivnosti kao
(u HRKm) 1-3.2019.  1.-3.2020. A 12% - % prihoda od prodaje
. . . . 11,0%
Neto novac iz poslovnih aktivnosti 50 135 84
10% -
Neto novac iz ulagateljskih aktivnosti (24) (46) (23)
g _ . . 8% -
Neto novac iz financijskih aktivnosti (93) 121 214
Neto promjena novca i novéanih ekvivalenata (66) 209 275 Y
b
4,9%
= Za 2020. oCekuju se kapitalni izdaci na razini od 298 mil. HRK, u razdoblje 2021.-2023. oCekuju 4% . .
se kapitalni izdaci na razini oko 200 mil. HRK. 1.-3. 2019. 1.-3. 2020.

30. travnja 2020.
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9
Kretanje cijene dionice Podravke u 1.-3. 2020.

[ Ostvarenje na hrvatskom trziStu kapitala ] [ Kretanje cijene dionice PODR u 1.-3. 2020. ]
(HRK; jedinice) 1.-3. 2019. 1.-3. 2020. % promjene 506 -
Prosje¢na dnevna cijena 373,9 392,9 5,1% 0% -
-500 -
Prosje€an dnevni broj transakcija 9 23 160,1% -10% -
Prosje&an dnevni volumen 454 2.078 358,0% -15% -
-20% - -23.6%
ProsjeCan dnevni promet 169.641,4 816.476,3 381,3% 250 -
—PODR
Izvjestajna dobit po dionici 32! 33 4,8% -30% | ===CROBEX -26.6%
== CROBEX10
-35% -
Normalizirana dobit po dionici 32! 33 4,0% 30.12.19 30.01.20 29.02.20 31.03.20
[ Procjene analiticara ] [ Peer grupa ]
Analiti¢ar Preporuka Ciljana cijena Potencijal? Multiplikatori usp. Grupe® eVl Y/ EVEBIT PB  PE
P J ] ] Prihodi  EBITDA
Prosje¢na ponderirana usp. Grupa 2,0 11,4 16,0 25 19,3
)( InterCapital Kupiti HRK 431,00 3,6%
Normaliz. pros. pond. usp. Grupa* 1,6 10,7 15,5 2,1 19,6
93¢ Raiffeisen Drzati HRK 433,00 4,1% Grupa Podravka izvjestajno 0,7 6.4 11,2 08 111
° Grupa Podravka normalizirano® 0,7 6,4 10,7 0,8 11,1
ERSTES Akumulirati HRK 480,00 15,4% _ _ _
Group Usporedna grupa prehrana : Atlantic Grupa, Ebro, Hochdorf, La Doria, McCormick, Orkla;
WOOD o Usporedna grupa farmaceutika: Alkaloid, Richter Gedeon, Hikma Pharmaceuticals, Krka,
oy Drzati HRK 443,00 6,5% Recordati, Stada Arzneimittel.

INa bazi rezultata za 2019., 2U odnosu na zadnju cijenu trgovanja na 30.04.2020.; 2Preuzeto s Bloomberga na 15.04.2020.; 3lzracunato iskljucuju¢i maks. i min. vrijednosti; “Normalizirano za stavke navedene u objavi 1.-3. 2020. i
rezultatima za 2019..
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